
1 
 

 
 

 
 

รายงานผลการดำเนินโครงการขับเคลื่อนเศรษฐกิจ                 
และสังคมฐานรากหลังโควิดด้วยเศรษฐกิจ BCG 

(U2T for BCG)  
 

ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย 
จังหวัดนครราชสีมา 

 

 
 

ศูนย์วิทยาศาสตร์ คณะวิทยาศาสตร์และเทคโนโลยี 
 

มหาวิทยาลัยราชภัฏนครราชสีมา       
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คำนำ 
 

รายงานฉบับนี้จัดทำขึ้นเพื่อประกอบ โครงการขับเคล่ือนเศรษฐกิจและสังคมฐานรากหลังโควิดด้วย
เศรษฐกิจ BCG (U2T for BCG)” หรือโครงการมหาวิทยาลัยสู่ตำบล U2T for BCGมหาวิทยาลัยราชภัฏ
นครราชสีมาโครงการยกระดับมูลค่าเพิ่มผลิตภัณฑ์ชุมชนและส่งเสริมการท่องเท่ียววิถีชุมชน เพื่อสร้างงานสร้าง
อาชีพชุมชนตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา โดยความรับผิดชอบของศูนย์วิทยาศาสตร์ คณะ
วิทยาศาสตร์และเทคโนโลยี เพื่อยกระดับเศรษฐกิจและสังคมรายตำบลแบบบูรณาการ โดยเน้นกิจกรรมท่ีเกี่ยวข้อง
กับการพัฒนาสัมมาชีพและสร้างอาชีพใหม่ ประกอบด้วย การยกระดับสินค้าในชุมชน และการจ้างงานประชาชน
ท่ัวไป บัณฑิตจบใหม่ ให้มีงานทำและฟื้นฟูเศรษฐกิจชุมชน อีกท้ังยังมีการจัดทำฐานข้อมูลขนาดใหญ่ของชุมชน 
Community Big Data เพื่อเป็นข้อมูลในการวิเคราะห์และตัดสินใจในการแก้ไขปัญหาความยากจนแบบมี
เป้าหมายชัดเจน  

ท้ังนี้ เนื้อหาได้สรุปรวบรวมจากการดำเนินกิจกรรม ขอขอบพระคุณผู้บริหาร เจ้าพนักงานขององค์การ

บริหารส่วนตำบลหนองหว้า ผู้นำชุมชน ชาวบ้าน ผู้จ้างงาน และผู้บริหาร บุคลากรศูนย์วิทยาศาสตร์ ท่ีได้ช่วยเหลือ

และช่วยกันดำเนินกิจกรรมสำเร็จลุล่วงไปด้วยดี คณะผู้จัดทำหวังเป็นอย่างยิ่งว่า รายงานผลการดำเนินงานฉบับนี้ 

คงมีประโยชน์ต่อผู้ท่ีนำไปใช้ให้เกิดผลตามความคาดหวังต่อไป 

  



ข 
 

 
 

บทสรุปผู้บริหาร 

ด้วยศูนย์วิทยาศาสตร์คณะวิทยาศาสตร์และเทคโนโลยีมหาวิทยาลัยราชภัฏนครราชสีมาได้ดำเนินตาม
โครงการขับเคล่ือนเศรษฐกิจและสังคมฐานรากหลังโควิดด้วยเศรษฐกิจ BCG (U2T for BCG)” หรือโครงการ
มหาวิทยาลัยสู่ตำบล U2T for BCG โครงการยกระดับมูลค่าเพิ่มผลิตภัณฑ์ชุมชนเพื่อสร้างงานสร้างอาชีพชุมชน
ตำบลหนองหว้าอำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมาขอสรุปผลการดำเนินงานดังนี้ 

 
1. สรุปภาพรวมกิจกรรมที่ดำเนินการพัฒนาตำบล 

กิจกรรม ตัวชี้วัด หน่วยนับ ค่าเป้าหมาย 

การพัฒนาและเพิ่มมูลค่าผลิตภัณฑ์ผ้า
ถือไหมและพรมเช็ดเท้าจากห่วงถุงเท้า 

1.จำนวนผลิตภัณฑ์ท่ีได้รับการพัฒนา
และยกระดับ 
 
2.จำนวนผู้เข้าร่วมกิจกรรม 
 

ผลิตภัณฑ์ 
 
 

คน 

2 
 
 

60 

ส่งเสริมการขายและการทำการตลาด
ออนไลน์และการออกบรรจุภัณฑ์ท่ี
สร้างสรรค์ 

1.จำนวนผลิตภัณฑ์ท่ีจัดอบรมการทำ
ตลาดออนไลน์และออกแบบรรจุภัณฑ์ 
 
2.จำนวนผู้เข้าร่วมกิจกรรม 
 

ผลิตภัณฑ์ 
 
 

คน 

2 
 
 

30 

การสรุปโครงการถอดบทเรียนและคืน
ข้อมูลสู่ชุมชน 

1.จำนวนผลิตภัณฑ์ท่ีสรุปโครงการท่ี
ได้รับการพัฒนา 
 
2.จำนวนผู้เข้าร่วมกิจกรรม 
 

ผลิตภัณฑ์ 
 

 
คน 

2 
 
 

30 
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1. ข้อมูลทั่วไป 
1.1 ชื่อโครงการ:โครงการขับเคล่ือนเศรษฐกิจและสังคมฐานรากหลังโควิดด้วยเศรษฐกิจ BCG (U2T for BCG)
ตำบลหนองหว้า 
 

1.2หลักการและเหตุผล 
“โครงการขับเคล่ือนเศรษฐกิจและสังคมฐานรากหลังโควิดด้วยเศรษฐกิจ BCG” นี้ จะเป็นการต่อยอดการ

ดำเนินการจาก “โครงการยกระดับเศรษฐกิจและสังคมรายตำบลแบบบูรณาการ” โดยจะใช้ข้อมูล Thailand 

Community Big Data (TCD) ท่ีดำเนินการมา ท่ีบ่งบอกถึงศักยภาพและความพร้อมของทรัพยากร ความ

หลากหลายทางชีวภาพทางวัฒนธรรมของพื้นท่ีท่ีจะนำมาใช้ในการพัฒนารายพื้นท่ีด้วยยุทธศาสตร์เศรษฐกิจ BCG 

รวมถึงการเพิ่มและรักษาระดับการจ้างงานบัณฑิตและประชาชนในพื้นท่ี 

องค์การบริหารส่วนตำบลหนองหว้า ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา มีพื้นท่ีท้ังหมด 

34.84 ตารางกิโลเมตร หรือ 21,762.50 ไร่ แบ่งเขตการปกครองออกเป็นจำนวน 9 หมู่บ้าน มี  1,712  ครัวเรือน 

ประชากรท้ังส้ิน จำนวน 5,253 แยกเป็นชาย 2,527คน หญิง 2,681 คน 

เนื่องจากสถานการณ์การระบาดของโรคติดเช้ือไวรัสโคโรนา 2019 (COVID-19) ได้รับผลกระทบไม่สามารถขาย
สินค้าและบริการได้ตามปกติ ดังนั้นเพื่อให้เกิดการพัฒนาท่ียั่งยืน ต้องใช้องค์ความรู้และเทคโนโลยีท่ีสำคัญหลาย
ด้าน เช่น เทคโนโลยีการผลิต การพัฒนาความรู้ด้านสินค้า การแปรรูปผลิตภัณฑ์ การทำตลาดดิจิทัล และการ
ส่งเสริมสุขภาพเพื่อใหเ้กิดการสร้างอาชีพ สร้างรายได้ ให้กับชุมชนในตำบลหนองหว้าต่อไป 

 

1.3 วัตถุประสงค์ของโครงการ 
1) เพื่อเพิ่มการจ้างงานบัณฑิตท่ีพึ่งจบการศึกษาและประชาชนในพื้นท่ี 
2 ) เพื่ อสำรวจและจัดทำฐานข้อมูล Thailand Community Big Data (TCD) ให้มีความสมบูรณ์

ครอบคลุมในตำบลหนองหว้า 
3) เพื่อยกระดับผลิตภัณฑ์ชุมชน ด้วยองค์ความรู้ วิทยาศาสตร์ เทคโนโลยีและนวัตกรรมและทักษะท่ี

เกี่ยวข้องกับเศรษฐกิจ BCG ในพื้นท่ี 
 

1.4 กลุ่มเป้าหมาย 
กลุ่มเป้าหมายของโครงการประกอบด้วย8 กลุ่มในพื้นท่ีตำบลหนองหว้าได้แก่  
1.เกษตรกร 2.กลุ่มโอทอป 3.กลุ่มวิสาหกิจ 4.ผู้ว่างงาน  
5. ผู้สูงอายุ 6.กลุ่มเปราะบาง 7.ประชาชน8. เยาวชน 
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1.5 ระยะเวลาและสถานที่ดำเนินการ   
 ดำเนินโครงการในระหว่างวันท่ี 1 กรกฎาคม-30 กันยายน 2565  

ณ พื้นท่ีตำบลหนองหว้าอำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา  
 

1.6 ผู้รับผิดชอบโครงการ 
1) ดร.ชุติมา  เปล้ืองกลาง   ตำแหน่ง ผู้จัดการตำบล 
2) ผศ.ชำนาญ   พร้อมจันทึก  ตำแหน่ง กรรมการ 
3) ดร.วนิดา   ชูหมื่นไวย   ตำแหน่ง กรรมการ 
4) นางสมรอนงค์  กวางเมตตาธรรม  ตำแหน่ง กรรมการ 
5) นางสาวฐานิฎฐ์กานต์ทวนไธสง           ตำแหน่ง กรรมการ 
6) นายวินัฐจิตรเกาะ   ตำแหน่ง กรรมการ 
7) นายขจรเดชเวียงสงค์   ตำแหน่ง กรรมการ 
8) นางรจนา พิทักษ์ธันยพร   ตำแหน่ง กรรมการ 
9) นางสาวพิชญานิน  ปล้ืมสุด  ตำแหน่ง กรรมการและเลขานุการ 

 
1.7 กิจกรรมหลัก งบประมาณ และแผนการดำเนินงาน 

กิจกรรมหลักของโครงการ 
งบประมาณ 

(บาท) 
ระยะเวลาดำเนินการ 

ก.ค. ส.ค. ก.ย. 

1. จ้างงานประชาชน และบัณฑิตจบใหม่ ภายใต้โครงการ BCG (U2T 
for BCG) 

360,000    

2. กิจกรรมสร้างความรู้ ความเข้าใจ ด้วยเทคโนโลยีและนวัตกรรมด้วย
ยุทธศาสตร์เศรษฐกิจ BCG ในการผลิตสินค้าและบริการของตำบล 

75,200    

3. กิจกรรมการพัฒนา ส่งเสริมออกแบบสินค้า บรรจุภัณฑ์ และผลักดัน
ผลิตภัณฑ์และบริการ BCG ของชุมชนอย่างเป็นระบบและยั่งยืน 

41,800    

4. กิจกรรมการสรุปโครงการ ถอดบทเรียน และคืนข้อมูลสู่ชุมชน 13,500    
รวม 490,500    
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1.8 รายละเอียดงบประมาณ 

กองทุน บริการวิชาการ 
จำนวนงบประมาณทั้งสิ้น490,500 บาท  
หมวดรายจ่าย เงินอุดหนุนท่ัวไป 

 

หมวดงบรายจ่าย งบประมาณ(บาท) 
กิจกรรมที่ 1จ้างงานประชาชน และบัณฑิตจบใหม่ ภายใต้โครงการ BCG (U2T for BCG) 360,000 
ค่าใช้สอย 360,000 
- การจ้างงานสำหรับประชาชนจำนวน5 อัตราๆละ 9,000 บาทx 3 เดือน 135,000 
- การจ้างงานสำหรับบัณฑิตจบใหม่ จำนวน5อัตราๆละ 15,000 บาทx 3 เดือน 225,000 
กิจกรรมที่ 2สร้างความรู้ ความเข้าใจ ด้วยเทคโนโลยีและนวัตกรรมด้วยยุทธศาสตร์
เศรษฐกิจ BCG ในการผลิตสินค้าและบริการของตำบล 

75,200 

ค่าตอบแทน 28,800 
- ค่าตอบแทนวิทยากร จำนวน 6 ช่ัวโมงๆ ละ 600 บาท x 2คน x 4วัน 28,800 
ค่าใช้สอย 24,000 
- ค่าอาหารกลางวัน จำนวน 30 คนๆ ละ 150 บาท x 1 มื้อ x 4วัน 18,000 
- ค่าอาหารว่างและเครื่องด่ืม  30 คนๆ ละ 25 บาท x 2 ม้ือ x 4 วัน 6,000 
ค่าวัสดุ 22,400 
-ค่าวัสดุ อุปกรณ์ และวัตถุดิบในสร้างความรู้ ความเข้าใจผลิตภัณฑ์ชุมชน 22,400 
กิจกรรมที่ 3การพัฒนา ส่งเสริมออกแบบสินค้า บรรจุภัณฑ์ และผลักดันผลิตภัณฑ์และ
บริการ BCG ของชุมชนอย่างเป็นระบบและยั่งยนื 

41,800 

ค่าตอบแทน 14,400 
- ค่าตอบแทนวิทยากร จำนวน 6 ช่ัวโมงๆ ละ 600 บาท x 2คน x 2วัน 14,400 
ค่าใช้สอย 12,000 
- ค่าอาหารกลางวัน จำนวน 30 คนๆ ละ 150 บาท x 1 มื้อ x 2วัน 9,000 
- ค่าอาหารว่างและเครื่องด่ืม  30 คนๆ ละ 25 บาท x 2 ม้ือ x 2 วัน 3,000 
ค่าวัสดุ 15,400 

-ค่าวัสดุ อุปกรณ์ และวัตถุดิบในการพัฒนาส่งเสริม ออกแบบผลิตภัณฑ์ชุมชน 15,400 
กิจกรรมที่ 4การสรุปโครงการ ถอดบทเรียน และคืนข้อมูลสู่ชุมชน 13,500 
ค่าตอบแทน 3,600 
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หมายเหตุ :ขอถัวเฉล่ียค่าใช้จ่ายและจำนวนเข้าร่วมทุกรายการได้ภายใต้กิจกรรมเดียวกัน 

 

1.9 ประโยชน์หรือผลกระทบที่คาดว่าจะเกิดขึ้นหลังจากดำเนินโครงการ 

1)เกิดการจ้างงานภายในพื้นท่ี 
2)เกิดผลิตภัณฑ์ใหม่จากชุมชน 

 

2. ผลการดำเนินโครงการ 

2.1 กิจกรรมในการพัฒนา ส่งเสริม และผลักดันผลิตภัณฑ์และบริการ BCG ของชุมชน  

- กิจกรรมการออกแบบผลิตภัณฑ์ พัฒนาผลิตภัณฑ์จากผ้าถือไหม 

- กิจกรรมพัฒนาผลิตภัณฑ์พรมเช็ดเท้าห่วงถุงเท้า และการตลาดออนไลน์ 

- กิจกรรมการสรุปโครงการ ถอดบทเรียน และคืนข้อมูลสู่ชุมชน 

- กิจกรรมการแสดงผลงานการพัฒนาผลิตภัณฑ์ชุมชน 

 

 

 

 

หมวดงบรายจ่าย งบประมาณ(บาท) 
- ค่าตอบแทนวิทยากร จำนวน 6 ช่ัวโมงๆ ละ 600 บาท x 1คน x 1 วัน 3,600 
ค่าใช้สอย 4,000 
- ค่าอาหารกลางวัน จำนวน 20 คนๆ ละ 150 บาท x 1 มื้อ x 1 วัน 3,000 
- ค่าอาหารว่างและเครื่องด่ืม  20 คนๆ ละ 25 บาท x 2 ม้ือ x 1 วัน 1,000 
ค่าวัสดุ 5,900 
- ค่าวัสดุสำนักงาน และวัสดุคอมพิวเตอร์ 5,900 

รวมงบประมาณทั้งสิ้น 490,500 
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รูปภาพผลิตภัณฑ์/บริการ/ช่องทางการจัดจำหน่ายผลิตภัณฑ์ ทั้ง ออนไลน์และออฟไลน์ 
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• จำนวนผลิตภัณฑ์/สินค้าบริการ/ที่เกิดขึ้น 

ลำดับ ชื่อผลิตภัณฑ์/บริการ จำนวนที่ผลิต ราคา/ชิ้น 
(บาท) 

รายได้/เดือน 
(บาท) 

รูปภาพตัวอยา่ง 

1 กระเป๋าผ้าถือไหม 
 
 
 

100 259 20,000  

 
 

2 พรมเช็ดเท้าห่วงถุงเท้า 10 49 3,000  

 
 
 

 

• ผลลัพธ์ที่เกิดขึ้นก่อน/หลังการดำเนินโครงการ  

ก่อนดำเนินโครงการ หลังดำเนินโครงการ 

เชิงเศรษฐกิจ เชิงสังคม เชิงเศรษฐกิจ เชิงสังคม 

1. รายได้ต่อเดือนของ 
ชุมชน 2,000 บาท 
 
 
 

1. ชีวิตความเป็นอยู่เป็นอย่างไร 
2. กลุ่มผู้ว่างงานไม่มีรายได้ 
3. รายได้น้อยไม่เพียงพอต่อ 
การใช้จ่ายในครัวเรือน 

1. รายได้ต่อเดือนของ
ชุมชน 20000บาท 
 
 
 
 
 

1. ชีวิตความเป็นอยู่
เป็นอย่างไร 
2. มีการจ้างงานเพิ่มขึ้น 
3.รายได้ต่อเดือน
เพิ่มขึ้น 
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2.2 สรุปรายการการบันทึกข้อมูล CBD จำนวน 10 หัวข้อ ในพื้นที ่

ลำดับ รายการ จำนวนรายการ รูปภาพตัวอย่าง 
1 ผู้ท่ีย้ายกลับบ้านเนื่องจากสถานการณ์โควิด 2 

 
2 แหล่งท่องเท่ียว 8 

 
3 ท่ีพัก/โรงแรม 3 

 
4 ร้านอาหารในท้องถิ่น 4 

 
5 อาหารท่ีน่าสนใจประจำถิ่น 45 

 
6 เกษตรกรในท้องถิ่น 276 

 
7 พืชในท้องถิ่น 132 

 
8 สัตว์ในท้องถิ่น 18 

 
9 ภูมิปัญญาท้องถิ่น 18 

 
10 แหล่งน้ำในท้องถิ่น 14 

 
รวมจำนวน 520  
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3. ผู้รับจ้างงานได้รับการพัฒนาหลักสูตร/ทักษะ (E-learning) 

ลำดับ รายชื่อหลักสูตร จำนวนผู้เข้าร่วม
อบรม 

(บัณฑิตจบใหม่) 

จำนวนผู้เข้าร่วม
อบรม 

(ประชาชน) 

ประโยชน์ที่ได้รับจาก
การอบรม 

1 BCG และ Hackathon 5 5 -เทคนิคการนำเสนอ 
-การเขียน BMC 

2 พัฒนาและสร้างคุณค่า 5 5 -การสร้างคุณค่าให้สินค้า 
3 ค้าขายสินค้าและบริการ 5 5 -รู้วิธีการจำหน่ายสินท้า

ทาง online และ 
offline 

4 ความสำเร็จของ U2T 5 5 -เห็นภาพรวมของ U2T 
และโครงการท่ีนำไปเป็น
ตัวอย่างได้ 

5 พลเมืองคุณภาพ 5 5 -การเป็นพลเมืองท่ีมี
คุณภาพในระบอบการ
ปกครองแบบ
ประชาธิปไตย 
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4. รายงาน C01-C06 จากระบบ PBM 
4.1C01-C06ผลิตภัณฑ์พรมเช็ดเท้าห่วงถุงเท้า 
C-01ข้อเสนอโครงการ 
ส่วนท่ี 1 ข้อมูลโครงการ 
1.1 ช่ือทีม U2T หนองหว้า 
1.2 ทีมและสมาชิก 

สมาชิกลำดับท่ี 1 

ช่ือ-สกุล ดร.ชุติมา  เปล้ืองกลาง 

ท่ีอยู่ 340 ถนนสุรนารายณ์ ตำบลในเมือง อำเภอเมืองนครราชสีมา 
จังหวัดนครราชสีมา 30000 

รูปถ่าย (Optional) 

 
สถานะ  สมาชิก (หัวหน้าโครงการ) 

เบอร์โทร 081-0632909 

อีเมล chutima.p@nrru.ac.th 

สมาชิกลำดับท่ี 2 

ช่ือ-สกุล นางสาวพิชญานิน  ปล้ืมสุด 

ท่ีอยู่ 200/2 ถนนอัษฎางค์ ตำบลในเมือง อำเภอเมืองนครราชสีมา 
จังหวัดนครราชสีมา 30000 

รูปถ่าย (Optional) 

 
สถานะ  สมาชิก (อาจารย์) 
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เบอร์โทร 081-9382980 

อีเมล phitchayanin.p@nrru.ac.th 

สมาชิกลำดับท่ี 3 

ช่ือ-สกุล นายเวโรจน์ โชติศิวะพลบุญชู 

ท่ีอยู่ 50 หมู่ 5 ตำบลหนองตาดใหญ่ อำเภอสีดา จังหวัดนครราชสีมา 

รูปถ่าย (Optional) 

 
สถานะ  สมาชิก (ประชาชนท่ัวไป) 

เบอร์โทร 093-3241737 

อีเมล Arundong2519@gmail.com 

สมาชิกลำดับท่ี 4 

ช่ือ-สกุล นางสาวศิริวรรณ อัปมะเย 

ท่ีอยู่ 126 หมู่ 7 ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา  

รูปถ่าย (Optional) 

 

สถานะ  สมาชิก (ประชาชนท่ัวไป) 

เบอร์โทร 082-3697357 

อีเมล siriwanapmaye@gmail.com 
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สมาชิกลำดับท่ี 5 

ช่ือ-สกุล นายสวัสด์ิ แสงฮาด 

ท่ีอยู่ 70 หมู่ 7 ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา  

รูปถ่าย (Optional) 
 

สถานะ (เลือก) สมาชิก (ประชาชนท่ัวไป) 

เบอร์โทร 089-4413330 

อีเมล sawatsanghart@gmail.com 

 

สมาชิกลำดับท่ี 6 

ช่ือ-สกุล นายนัฐวุฒิ บัวจูม 

ท่ีอยู่ 62/1 หมู่ 3 ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย  
จังหวัดนครราชสีมา 

รูปถ่าย (Optional) 

 
สถานะ สมาชิก (ประชาชนท่ัวไป) 

เบอร์โทร 083-2992869 

อีเมล bassnattawut@gmail.com 



12 
 

 
 

สมาชิกลำดับท่ี 7 

ช่ือ-สกุล นางสาวนุชนารถ พรหมชัยนันท์ 

ท่ีอยู่ 218 หมู่ 3 ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา 

รูปถ่าย (Optional) 

 

สถานะ (เลือก) สมาชิก (ประชาชนท่ัวไป) 

เบอร์โทร 061-6689428 

อีเมล noo1_one@hotmail.com 

 

สมาชิกลำดับท่ี 8 

ช่ือ-สกุล นาวสาวอารยา  ปุราทะกา 

ท่ีอยู่ 154 ม.9 ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา  

รูปถ่าย (Optional) 

 

สถานะ (เลือก) สมาชิก (บัณฑิต) 

เบอร์โทร 093-4261832 

อีเมล 61010917702@msu.ac.th 
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สมาชิกลำดับท่ี 9 

ช่ือ-สกุล นางสาวปวีณนุช ภายไธสง 

ท่ีอยู่ 1 ม.2 ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา 

รูปถ่าย (Optional) 

 

สถานะ (เลือก) สมาชิก (บัณฑิต) 

เบอร์โทร 061-0913369 

อีเมล rrr28461378@gmail.com 

 

สมาชิกลำดับท่ี 10 

ช่ือ-สกุล นางสาววนิดาวรรณ อุปฮาด 

ท่ีอยู่ 108 ม.4 ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา 

รูปถ่าย (Optional) 

 

สถานะ (เลือก) สมาชิก (บัณฑิต) 

เบอร์โทร 099-6898093 

อีเมล Nokaeng2560@gmail.com 
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สมาชิกลำดับท่ี 11 

ช่ือ-สกุล นางสาวสดใส บุญค่ำ 

ท่ีอยู่ 11 หมู่ 5 ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา  

รูปถ่าย (Optional) 

 

สถานะ (เลือก) สมาชิก (บัณฑิต) 

เบอร์โทร 098-1605732 

อีเมล sodsaiboonkam@gmail.com 

 

สมาชิกลำดับท่ี 12 

ช่ือ-สกุล นายศักดา แสงกันหา 

ท่ีอยู่ 198 หมู่ 9 ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา 

รูปถ่าย (Optional) 

 

สถานะ (เลือก) สมาชิก (บัณฑิต) 

เบอร์โทร 087-8716611 

อีเมล maligood@hotmail.com 
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ส่วนที ่2 รายละเอียดสินค้า/บริการ 

2.1 ชื่อยี่ห้อ (Brand)      พรมเช็ดเท้าจากห่วงถุงเท้า 
2.2 ประเภทธุรกิจท่านตรงกับข้อใดมากท่ีสุด (เลือก
ได้ 3 ข้อ) 

 กระเป๋า 
 กล้องและโดรน 
 การท่องเท่ียวและกิจกรรม 
 เกมและอุปกรณ์เสริม 
 คอมพิวเตอร์ 
 เครื่องเขียน 
 เครื่องใช้ และอุปกรณ์ตกแต่งบ้าน 
 เครื่องใช้ไฟฟ้าในบ้าน 
 เครื่องประดับ 
 เครื่องเสียง 
 ดนตรี งานอดิเรกและของสะสม 
 ดีลใกล้ตัว 
 ต๋ัวและบัตรกำนัล 
 นาฬิกา 
 ผลิตภัณฑ์บำรุงและเสริมความงาม 
 ผลิตภัณฑ์สัตว์เล้ียง 
 มือถือและอุปกรณ์เสริม 
 แม่และเด็ก 
 รถมอเตอร์ไซต์ 
 รถยนต์ 
 รองเท้า 
 สัตว์เล้ียง 
 สุขภาพ 
 เส้ือผ้า 
 หนังสือและนิตยสาร 
 อาหารและเครื่องด่ืม 
 อื่นๆ โปรดระบุ......... 
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ส่วนที่ 3 รายละเอียดของผลิตภัณฑ์/บริการท่ีกำลังพัฒนาหรือจำหน่าย 

3.1 ให้ท่านอธิบายรายละเอียดของผลิตภัณฑ์/บริการท่ีท่านกำลังพัฒนาหรือจำหน่าย (Business Idea)มา

โดยพอสังเขป 

 

 

 

 

รายละเอียดของผลิตภัณฑ์ : พรมเช็ดเท้าจากเศษผ้าเหลือใช้โดยผ้าเหลือเศษจากห่วงถุงเท้ามาเย็บเป็นพรมเช็ดเท้า

ซึ่งเป็นผลิตภัณฑ์ท่ีใช้วัสดุอุปกรณ์ในการผลิตไม่มากนำมาถักเป็นพรมเช็ดเท้ารูปต่าง ๆ ซึ่งผลิตภัณฑ์พรมเช็ดเท้า  

จากห่วงถุงเท้านั้นจะทำโดยการนำห่วงถุงเท้าท่ีซื้อมากจากเศษเหลือท่ีโรงงานนำมาถักด้วยมือขนาดประมาณ  

30x45 เซนติเมตร โดยมีจุดเด่นในการนำห่วงถุงเท้ามาถักเป็นลายต่าง ๆ เพิ่มความสวยงามพร้อมท้ังยังซึมซับน้ำได้ดี 

และมีความนุ่มเบา 

ลักษณะ/รูปร่างของสินค้า : ผ้าเช็ดเท้า ทรงเหล่ียม 

ขนาดของผลิตภัณฑ์ : มีขนาดประมาณ  30X45 เซนติเมตร  

ประโยชน์ของพรมเช็ดเท้า : ทำขึ้นเพื่อก่อนเข้าบ้าน หรือหลังจากออกห้องน้ำเพื่อช่วยซึมซับน้ำจากเท้า  

ความโดดเด่นของสินค้า : ทำมาจากเศษผ้าท่ีเหลือจากการทำถุงเท้า ซึ่งพรมเช็ดเท้าท่ีทำมาจากห่วงถุงเท้านั้นมี

ผิวสัมผัสท่ีนุ่มและซึมซับน้ำได้ดี 

วิธีการใช้งาน : ใช้เช็ดเท้า 
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ส่วนที่ 4 การสร้างคุณค่าให้กับชุมชน 

4.1 ให้ท่านระบุว่าผลิตภัณฑ์/บริการของท่านสร้างคุณค่าให้กับชุมชนได้อย่างไร (เลือกได้หลายข้อ) 

 คิดค้นกระบวนการทำงานท่ีง่ายข้ึน 
 ใช้ผลผลิตทางการเกษตรให้เกิดประโยชน์สูงสุด 
 นำเทคโนโลยีมาปรับใช้ให้เกิดประโยชน์ 
 เพิ่มมูลค่าผลผลิต/ผลิตภัณฑ์/บริการ 

=เป็นการนำห่วงถุงเท้าท่ีเหลือจากการผลิตถุงเท้ามาใช้ให้เกิดประโยชน์ไม่ส้ินเปลืองขยะ 
 มีสุขภาพดีขึ้น ลดโอกาสเกิดการเจ็บป่วย 
 ลดขยะ/การนำวัตถุดิบกลับมาใช้ใหม่ [Reduce/Reuse/Recycle] 

= การนำเศษห่วงถุงเท้ามาทำพรมเช็ดเท้าจะช่วยลดขยะและยังเป็นการนำเอาเศษผ้านั้นมาใช้ให้เกิด
ประโยชน์และสร้างรายได้ 

 ลดเวลาในการสร้างผลผลิตเพื่อจัดจำหน่ายสินค้า / บริการ 
 ส่งเสริมและสนับสนุนการท่องเท่ียวชุมชน 
 สร้างความรู้ให้ชุมชน 
 สร้างงานสร้างอาชีพ 

= ช่วยสนับสนุนการสร้างอาชีพให้แก่ชุมชน ในด้านการผลิตและสร้างทักษะส่งเสริมการฝึกอาชีพ 
 สร้างนวัตกรรมใหม่ให้กับผลผลิต/ผลิตภัณฑ์/บริการ 
 สร้างรายได้ให้ชุมชน 
 อนุรักษ์และต่อยอดภูมิปัญญาท้องถิ่น 
 อนุรักษ์ส่ิงแวดล้อม และมีการพัฒนาอย่างยั่งยนื 
 อื่นๆ โปรดระบุ........................................................................................................... 

 

ส่วนที่ 5 การขายและรายได้ 

5.1 ผลิตภัณฑ์/บริการของท่านเคยสร้างรายได้จากการจำหน่ายได้แล้วหรือไม่?  

 สร้าง 

 ไม่สร้าง เนื่องจากพรมเช็ดเท้ายังไม่มีการจัดจำหน่ายในชุมชนเพราะยังเป็นผลิตภัณฑ์ใหม่ 

5.2 ท่านคาดหวังรายได้ต่อเดือน เดือนละกี่บาท?  

 0-50,000 บาท  

= ขายพรมเช็ดเท้าช้ินละ 49 บาท จำนวนการผลิต 10 ช้ินต่อวัน รายได้เฉล่ีย 14,000 บาทต่อเดือน 

หรืออาจะมีรายได้ต่อเดือนน้อยกว่าท่ีกล่าวมา เนื่องจากผลิตภัณฑ์  
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 50,001-100,000 บาท 

 100,001-500,000 บาท 

 500,001-1,000,000 บาท 

 >1,000,000 บาท 

ส่วนที่ 6 วัตถุประสงค์การพัฒนาสินค้า/บริการ 

6.1 วัตถุประสงค์การพัฒนาสินค้า/บริการของท่านคืออะไร 

 ออกแบบสินค้า/บริการใหม่ เป็นการออกแบบผลิตภัณฑ์ใหม่ท่ีนำเศษห่วงถุงเท้าท่ีเหลือใช้มาแปรรูป

เป็นพรมเช็ดเท้า 

 ออกแบบและพัฒนาบรรจุภัณฑ์ใหม่ 

 พัฒนาสินค้า/บริการให้มีมูลค่าสูง  

 ยกระดับมาตรฐานสินค้า/บริการ 

ส่วนที่ 7 เทคโนโลยีและนวัตกรรม 

7.1 เทคโนโลยีหรือนวัตกรรมท่ีท่านต้องการเพื่อพัฒนาสินค้า/บริการมีอะไรบ้าง 

ผลิตภัณฑ์ลำดับท่ี 1 รายละเอียด 

ช่ือผลิตภัณฑ์ พรมเช็ดเท้าจากห่วงถุงเท้า เป็นผลิตภัณฑ์ท่ีนำเศษห่วงถุงเท้า

ท่ีเหลือใช้จากการผลิตถุงเท้า นำมาทำเป็นพรมเช็ดเท้าเพื่อ

เป็นการลดขยะและยังเป็นการช่วยสร้างงานสร้างอาชีพให้แก่

ชุมชนด้วย 

เทคโนโลยีหรือนวัตกรรม เพิ่มช่องทางออนไลน์ในการขายผลิตภัณฑ์ เช่น เพจเฟสบุ๊ค 

 

ส่วนที่ 8 ทรัพยากรบุคคล 

8.1 ท่านมีหรือต้องการทีมงานในการพัฒนาสินค้ากี่คน 

ผู้รับจ้างงาน จำนวน 10 คน 

ทักษะ : ทักษะในด้านการใช้เทคโนโลยีช่องทางออนไลน์ในการจำหน่ายสินค้า การประชาสัมพันธ์สินค้าและการ

ทำการตลาด 
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C-02 แผนธุรกิจ(ผลิตภัณฑ์ชิ้นที่ 1) 

ส่วนที่ 1 ให้ท่านอธิบายแผนธุรกิจของทีมท่านพอสังเขปพร้อมแนบ Link 

       พรมเช็ดเท้าจากห่วงถุงเท้าเป็นสินค้าท่ีใช้เศษผ้าเหลือใช้จากการผลิตถุงเท้านำมาเย็บเป็นพรมเช็ดเท้าซึ่งเป็น

ผลิตภัณฑ์ท่ีนำทรัพยากรมาใช้ให้เกิดประโยชน์และคุ้มค่า และยังคำนึงถึงส่ิงแวดล้อมเป็นเป็นผลิตภัณฑ์ท่ีนำวัสดุ

เหลือท้ิงเดิมมาสร้างเป็นผลิตภัณฑ์ซึ่งช่วยลดขยะและลดผลกระทบต่อส่ิงแวดล้อมด้วย 

 

ส่วนที่ 2 ข้อมูลท่ัวไปของลูกค้าในธุรกิจท่ีคาดว่าจะซื้อผลิตภัณฑ์และบริการของท่านคือใคร 

2.1 เพศ 

o ชาย  

 หญิง 
2.2 อายุ 

o 0-15 ปี 
o 16-30 ปี 
 30-45 ปี 
o มากกว่า 45 

2.3 ท่ีอยู่อาศัยเป็นส่วนใหญ่ (ภาค) 

o ภาคเหนือ 
o ภาคกลาง 
o ภาคตะวันออก 
o ภาคตะวันตก 
 ภาคอีสาน 
o ภาคใต้ 

 

ส่วนที่ 3 การสร้างรายได้ของธุรกิจของท่าน 

        3.1 วิธีการสร้างรายได้จากสินค้า/บริการของท่าน (เลือกได้มากกว่า 1 ข้อ) 

o เก็บค่าบริการ/สินค้าท่ีให้ลูกค้าใช้อย่างต่อเนื่อง (Subscription Model) 
o ขายแพคเกจบริการ 
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o จำหน่ายวัตถุดิบ 
o ซื้อมาขายไป 
 ผลิตสินค้า และจัดจำหน่าย 

3.2 รายได้ต่อเดือนท่ีท่านต้ังเป้าหมายเดือนละกี่บาท 

 0-50,00  
o 50,001 – 100,000  
o 100,001-500,000  
o 500,001-1,000,000  
o >1,000,000 

 

ส่วนที่ 4 ธุรกิจของท่านมีช่องทางการจัดจำหน่ายและบริการของท่าน  
4.1 ช่องทางการจัดจำหน่าย  
 ออนไลน ์
o ออฟไลน ์

4.2 วางจำหน่ายเป็นระยะเวลาเท่าไหร่แล้ว 
 0-6 เดือน 
o 6-12 เดือน 
o มากกว่า 1 ปี 
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ส่วนที่ 5 สินค้าและราคา (Product & Price) 

5.1 ผลิตภัณฑ์ลำดับท่ี 2 

ช่ือผลิตภัณฑ์ พรมเช็ดเท้าจากห่วงถุงถุงเท้า 

รายละเอียดสินค้า พรมเช็ดเท้าจากเศษผ้าเหลือใช้โดยผ้าเหลือเศษจากห่วงถุงเท้า 

มาเย็บเป็นพรมเช็ดเท้าซึ่งเป็นผลิตภัณฑ์ท่ีใช้วัสดุอุปกรณ์ในการ

ผลิตไม่มากนำมาถักเป็นพรมเช็ดเท้ารูปต่าง ๆ ซึ่งผลิตภัณฑ์   

พรมเช็ดเท้าจากห่วงถุงเท้านั้นจะทำโดยการนำห่วงถุงเท้าท่ีซื้อ 

มาจากเศษเหลือท่ีโรงงานนำมาถักด้วยมือขนาดประมาณ  

30x45 เซนติเมตร โดยมีจุดเด่นในการนำห่วงถุงเท้ามาถัก     

เป็นลายต่าง ๆ เพิ่มความสวยงามพร้อมท้ังยังซึมซบัน้ำได้ดี    

และมีความนุ่มเบา 

 

รูปถ่าย  

สถานะผลิตภัณฑ์ o พร้อมจำหน่ายทันที 
✓พร้อมจำหน่ายภายใน 1 เดือน 
o ยังพัฒนาต้นแบบอยู่ใช้เวลาเกิน 1 เดือน 

ราคาขาย(ต่อช้ิน) 49 บาทต่อช้ิน 

ยอดขายข้ันต่ำต่อเดือนท่ีเคยขายได้กี่ช้ิน - 

 

5.2  แผนผังท่ีต้ังร้าน  (อธิบายให้ละเอียด หรือวาดเป็นแผนท่ี ระบุท่ีต้ังให้ชัดเจน) 
 ยังไม่มีหน้าร้าน  
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The Business Model Canvas  

ผู้ร่วมงานหลักหรือใครเป็น
ตัวช่วยของเรา (Key 
Partners) 

• กลุ่มแม่บ้าน (สมาชิกกลุ่ม
อาชีพ) 

• วิทยากรสอนทำผลิตภัณฑ ์

• บริษัทขนส่ง 

• โรงงานผลิตถุงเท้า 
 

กิจกรรมหลักของเรา(Key 
Activities) 

• ทำพรมเช็ดเท้าจากห่วงถุง
เท้าซึ่งอาจะต่อยอดไปเป็น
ผลิตอื่น ๆ เช่น แผน่รองนั่ง 
หรือพัฒนาลาย  สี ขนาด 
ให้มีรูปแบบท่ีสามารถ
นำไปใช้ตกแต่งบ้านได้ด้วย 

คุณค่าของสินค้าและ
บริการ(Value 
Proposition) 

• พรมเช็ดเท้าจากห่วงถุง
เท้าเป็นสินค้าท่ีคำนึงถึง
สิ่งแวดล้อมโดยการนำ
วัสดุเหลือใช้มาใช้ให้
เกิดประโยชน ์

• สินค้ามีความทนทานใช้
งานได้นาน สามารถซัก
เครื่องได้ 

• ใช้งานง่ายสามารถ
นำไปใช้เป็นของตกแต่ง
บ้านได้ 

• มีลวดลายให้เลือก
หลากหลาย 

ความสัมพันธ์กับลูกค้า ทำ
อย่างไรให้ลูกค้าประทับใจ
(Customer 
Relationships) 

• ส่งของตรงเวลา 

• รับประกันคุณภาพสนิค้า 
• โปรโมชั่นซื้อ 2 แถม 1 

กลุ่มลูกค้าคือใคร
(Customer Segments) 

• แม่บ้าน 

• กลุ่มลูกค้าอายุ30 -45
ปี 

ทรัพยากรหลัก(Key 
Resources) 

• เงินลงทุน 

• แรงงาน 

• เศษห่วงถุงเท้า 

ช่องทางเข้าถึงลูกค้า
(Channels) 

• ออนไลน ์
- Facebook 
- Lazada 
- Shopee 

• ออกบูธขายของ 

รายจ่าย(Cost Structure) 

• ค่าบุคลากร                     •   ค่าวัสดุ         •   ค่าบรรจุภัณฑ์    

• ค่าประชาสัมพันธ์              •   ค่าแรง          •   ค่าแรง 

• ค่าขนส่ง  

รายรับ(Revenue Streams) 

• รายได้จากการจำหน่ายพรมเช็ดเท้า 
- การขายส่ง 
- การปลีก 
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C-03  แผนการพัฒนาสินค้า และบริการ(ผลิตภัณฑ์ชิ้นที่ 1) 

ส่วนที่ 1 โปรดระบุช่ือสินค้าและบริการของท่าน  

พรมเช็ดเท้าจากห่วงถุงเท้า 

 

ส่วนที่ 2 พื้นท่ีตำบลหนองหว้า จังหวัดนครราชสีมา 
และมหาวิทยาลัยท่ีรับผิดชอบ มหาวิทยาลัยราชภัฏนครราชสีมา 

ส่วนที่ 3 สินค้า และบริการ BCG เป้าหมายในพื้นท่ี 

1. เพิ่มมูลค่าวัตถุดิบในท้องถิ่น 
2. นำเศษผ้าเหลือใช้จากการผลิตถุงเท้ามาแปรรูปผลิตภัณฑ์เพื่อสร้างรายได้ 
3. สร้างอาชีพให้กับชุมชน 

 

ส่วนที่ 4 รายได้ต่อปีในปัจจุบัน  
ยังไม่มีการวางจำหน่าย 

ส่วนที่ 5 กลุ่มลูกค้าเป้าหมายของท่านคือ  
แม่บ้านอายุ 30 ปีข้ึนไป 

ส่วนที่ 6 ช่องทางการจัดจำหน่ายในปัจจุบัน 
ออนไลน์ Facebook, Lazada,Shopee 

ส่วนที่ 7 โปรดระบวุัตถุประสงค์การพัฒนาสินค้า และบริการของท่าน 

 ออกแบบสินค้า/บริการใหม่  
 ออกแบบและพัฒนาบรรจุภัณฑ์ใหม่ 
 พัฒนาสินค้า/บริการให้มีมูลค่าสูง 

ส่วนที่ 8  เป้าหมายการพัฒนาสินค้า และบริการของท่านคืออะไร 

 ได้สินค้า/บริการใหม่  
 ได้สินค้า/บริการท่ีมีบรรจุภัณฑ์ใหม่ 



24 
 

 
 

 ได้นำสินค้า/บริการท่ีจำหน่ายออนไลน์ได้ 
 ได้สินค้า/บริการท่ีได้รับการรับรองมาตรฐาน 
 อื่นๆ (โปรดระบุ) ……………………………………………………………….. 

ส่วนที่ 9 โปรดระบุเทคโนโลยี หรือนวัตกรรมท่ีท่านใช้มา 3 ข้อ 

1. ใช้เทคโนโลยีในการในการเพิ่มช่องทางการจัดจำหน่าย 

2. ใช้ระบบคอมพิวเตอร์ในการออกแบบส่ือประชาสัมพันธ์ 

3. ใช้เทคโนโลยีในการหาฐานลูกค้ากลุ่มใหม่ 

 

ส่วนที่ 10 โปรดอธิบายหลักการและขั้นตอนการพัฒนาของสินค้าและบริการของท่านพอสังเขป 

1. ซื้อวัตถุดิบจากแหล่งท่ีจำหน่าย    

 

 

 

 

2. แปรรูปผลิตภัณฑ์ 

 

         3.  นำสินค้าจัดจำหน่ายตามช่องทางต่าง ๆ  

- Facebook-Instagram 
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ส่วนที ่ 11 ท่านใช้ระยะเวลาในการพัฒนาสินค้าและบริการให้แล้วเสร็จภายในกี่เดือน 

 น้อยกว่า 1 เดือน 
 2 - 3 เดือน 
 มากกว่า 3 เดือน (โปรดระบุ) …………………………………………………………………………………… 

 

ส่วนที่ 12 ท่านใช้งบประมาณในการดำเนินการพัฒนาสินค้าและบริการกี่บาท 

 น้อยกว่า 50,000  
 50,000-100,000 
 100,000-150,000 
 มากกว่า 150,000 

 
ส่วนที่ 13 ความพร้อมของผลิตภัณฑ์และบริการในด้านต่าง ๆ  

 ประเด็นความพร้อมในด้านต่าง ๆ ระดับความพร้อม 

พร้อม ไม่พร้อม N/A 

1 ด้านวัตถุดิบ    

2 ด้านกระบวนการผลิตและบริการ    

3 ด้านมาตราฐานผลิตภัณฑ์และบริการ    

4 ด้านรูปแบบผลิตภัณฑ์และบริการ    

5 ด้านการจัดการ    

6 ด้านการขนส่งและกระจายสินค้า    

7 ด้านบรรจุภัณฑ์    

8 ด้านการจัดการสินค้าคงคลัง    

9 ด้านการจัดการการตลาด    
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10 ด้านการขาย (ท่ีไม่ใช่ระบบ Online)    

11 ด้านการขาย (ในระบบ Online)    

หมายเหตุ : N/A คือไม่มีข้อมูลท่ีจะประเมิน 
ส่วนที่ 14 โปรดอธิบายแผนการพัฒนาสินค้าและบริการของท่านพอสังเขป พร้อมแนบ Link 

1. พัฒนาสินค้า 

2. เพิ่มช่องทางการขายผลิตภัณฑ์ผ่านระบบออนไลน ์โดยใช้ส่ือ Facebook,Lazada,Shopee 

3. นำสินค้าท่ีพัฒนามาจำหน่ายในช่องทางออนไลน์ พร้อมท้ังดำเนินการประเมินความพอใจต่อสินค้า

และผลิตภัณฑ์   ท่ีพัฒนาโดยใช้แบบสอบถามและบันทึกยอดจากการขาย จากช่องทางการจัด

จำหน่ายออนไลน์ 

 

 

ระยะเวลาที่ดำเนินโครงการ เดือนกรกฎาคม 2565 ถึง เดือนกันยายน 2565 

เดือน 
แผนการดำเนินงาน 

ก.ค. ส.ค. ก.ย. 

Wk
1 

Wk 
2 

Wk 
3 

Wk 
4 

Wk 
1 

Wk 
2 

Wk 
3 

Wk 
4 

Wk 
1 

Wk 
2 

Wk 
3 

Wk 
4 

1. ขั้นเก็บรวบรวมข้อมูล
ศึกษาบริบทของพื้นท่ี    

            

2. พัฒนาตราสินค้าและ  
บรรจุภัณฑ์ และช่องทาง   
การจัดจำหน่ายออนไลน์ 

            

3. จัดจำหน่าย             
4. ประเมินผลและจัดทำเล่ม
รายงาน 
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C-04 ผลการพัฒนาสินค้าและบริการ(ผลิตภัณฑ์ชิ้นที่ 1) 

ส่วนที่ 1  สินค้า / บริการ 

1.1 ช่ือสินค้า/บริการ : พรมเช็ดเท้าจากห่วงถุงเท้า 

ส่วนที่ 2 ความก้าวหน้า 
2.1 การพัฒนาสินค้าและบริการของท่านมีความก้าวหน้ากี่เปอร์เซ็นต์  
 <50 % 

 50-70% 

 71-80% 

 81-90% 

 >90% 

2.2 ให้ท่านอธิบายรายละเอียดความก้าวหน้าของงานพอสังเขป (แนบรูปภาพผ่านไฟล์หรือภาพถ่ายประกอบ)เศษผ้า

เหลือใช้จากการผลิตถุงเท้ามาแปรรูปผลิตภัณฑ์เพื่อสร้างรายได้และเพิ่มยอดขายด้วยการเพิ่มช่องทางการจัด

จำหน่ายท้ังแบบออนไลน์และออฟไลน์ 

นำเศษผ้ามาแปรรูปผลิตภัณฑ์เป็นพรมเช็ดเท้า 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

1. เพิ่มช่องทางการขายผลิตภัณฑ์ผ่านระบบออนไลน ์โดยใช้ส่ือ Facebook,Instagram 

2. นำสินค้าท่ีพัฒนามาจำหน่ายในช่องทางออนไลน์ พร้อมท้ังดำเนินการประเมินความพอใจต่อสินค้าและ

ผลิตภัณฑ์ท่ีพัฒนาโดยใช้แบบสอบถามและบันทึกยอดจากการขาย จากช่องทางการจัดจำหน่ายออนไลน์ 
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2.3 ได้รับการรับรองมาตรฐานสินค้าและบริการด้านใด 

     เนื่องจากการขอใบรับรองมาตรฐานสินค้าและบริการใช้ระยะเวลาในการดำเนินการมากกว่า 3 เดือน ด้วย

ระยะเวลาในการดำเนินงานโครงการทางกลุ่มได้วางแผนและเตรียมการท่ีจะนำสินค้าหรือบริการของกลุ่มไปขอ

รับรองมาตรฐานสินค้าและบริการในอนาคต เพื่อสร้างภาพลักษณ์ท่ีดีให้กับสินค้าและบริการ และเพิ่มความ

น่าเช่ือถือให้กับลูกค้า/ผู้ซื้อมากขึ้น 

 

ส่วนที่ 3 กิจกรรม 

2.1 กิจกรรมการพัฒนาสินค้า/บริการ 

 การศึกษาดูงานนอกสถานท่ี 

 การรับการถ่ายทอดเทคโนโลยี  
 การฝึกอบรม/สัมมนา /ประชุมร่วมกับหน่วยงานอืน่ 
 การสำรวจตลาด/คู่แข่ง 
 การสำรวจและเก็บข้อมูลลูกค้า 
 การวิเคราะห์/ประเมินคุณภาพสินค้า/บริการ 
 การทดสอบสินค้า/บริการหลังการพัฒนากับลูกค้า 
 การสำรวจความพึงพอใจของลูกค้าต่อสินค้า/บริการ 
 อื่น ๆ (โปรดระบุ)............................................................................. 

 

ส่วนที่ 4 ส่ิงท่ีต้องดำเนินการต่อ 

4.1 ให้ท่านระบุส่ิงท่ีท่านต้องดำเนินการต่อเพื่อให้การพัฒนาสินค้า/บริการสำเร็จ (1-10 ข้อ) 

1. รับการฝึกอบรมจากผู้เช่ียวชาญ 
2. มีการประชุมวางแผนเพื่อพัฒนาผลิตภัณฑ์ท่ีได้มาตรฐาน 
3. วางแผนและศึกษาช่องทางการตลาด การจัดจำหน่ายออนไลน์และออฟไลน์ ให้เข้าถึงกลุ่มลูกค้า   

มากยิ่งขึ้น 
  4. ศึกษาดูงานเพื่อปรับปรุงเทคนิคการผลิต 

    5. จัดวิทยากรอบรมให้ความรู้เกี่ยวกับการออกแบบผลิตภัณฑ์ให้กับสมาชิกในกลุ่มและคนในชุมชน 
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ส่วนที่ 5 ปัญหา/อุปสรรค 

5.1 ปัจจัยท่ีส่งผลกระทบต่อความสำเร็จของท่านคือข้อใด 

 ปัจจัยด้านบุคคลกร (เช่น ไม่เพียงพอ หรือไม่เหมาะสมกับงาน) 
 ปัจจัยด้านเทคโนโลยี/นวัตกรรม  
 ปัจจัยด้านสถานท่ีการผลิต 
 ปัจจัยด้านงบประมาณ 
 ปัจจัยด้านข้อมูล 
 อื่น ๆ (โปรดระบุ)....................................................... 

 

5.2 ให้ท่านอธิบายรายละเอียดของผลกระทบท่ีท่านเลือกพอสังเขป 

    สมาชิกส่วนใหญ่ของกลุ่มผู้ผลิตพรมเช็ดเท้าขาดทักษะในการใช้เทคโนโลยีและยังขาดความรู้ในการส่งเสริม

การตลาดออนไลน์ดังนั้นการ อบรมให้ความรู้แก่สมาชิกด้านเทคโนโลยีจึงมีความสำคัญต่อการพัฒนาช่องทาง

การตลาดออนไลน์ 

 

5.3 ท่านต้องการการสนับสนุนด้านใดเพิ่มเติม 

 บุคลากร (โปรดระบุจำนวน) 
    ต้องการการสนับสนุนด้านบุคลากรท่ีมีความรู้ความสามารถเป็นวิทยากรอบรมการผลิตพรมเช็ดเท้าด้วย

ห่วงถุงเท้าให้กับกลุ่มสมาชิกผู้ผลิตเพื่อให้สมาชิกนำความรู้ท่ีได้ไปพัฒนาต่อยอดเพื่อเป็นช่องทางเพิ่มรายได้

ให้แก่ชุมชน 

 
 เทคโนโลยี (โปรดระบุเทคโนโลยี) 

- 

 

 

 



30 
 

 
 

C-05 แผนนำสินค้าออกสู่ตลาด(ผลิตภัณฑ์ชิ้นที่ 1) 

ส่วนที1่  รายละเอียดสินค้า / บริการ  

1.1 ช่ือยี่ห้อ (Brand) พรมเช็ดเท้าจากห่วงถุงเท้า 

1.2 ประเภทธุรกิจท่านตรงกับข้อใดมากท่ีสุด  

(เลือกได้ 3 ข้อ) 

o กระเป๋า 
o กล้องและโดรน 
o การท่องเท่ียวและกิจกรรม 
o เกมและอุปกรณ์เสริม 
o คอมพิวเตอร์ 
o เครื่องเขียน 
 เครื่องใช้ และอุปกรณ์ตกแต่งบ้าน 
o เครื่องใช้ไฟฟ้าในบ้าน 
o เครื่องประดับ 
o เครื่องเสียง 
o ดนตรี งานอดิเรกและของสะสม 
o ดีลใกล้ตัว 
o ต๋ัวและบัตรกำนัล 
o นาฬิกา 
o ผลิตภัณฑ์บำรุงและเสริมความงาม 
o ผลิตภัณฑ์สัตว์เล้ียง 
o มือถือและอุปกรณ์เสริม 
o แม่และเด็ก 
o รถมอเตอร์ไซต์ 
o รถยนต์ 
o รองเท้า 
o สัตว์เล้ียง 
o สุขภาพ 
o เส้ือผ้า 
o หนังสือและนิตยสาร 
o อาหารและเครื่องด่ืม 
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ส่วนที่ 2 สินค้าและราคา 

2.1 ช่ือผลิตภัณฑ์ พรมเช็ดเท้าจากห่วงถุงเท้า 

2.2 รายละเอียดสินค้า พรมเช็ดเท้าจากเศษผ้าเหลือใช้โดยผ้าเหลือเศษจากห่วงถุงเท้ามา

เย็บเป็นพรมเช็ดเท้าซึ่งเป็นผลิตภัณฑ์ท่ีใช้วัสดุอุปกรณ์ในการผลิต

ไม่มากนำมาถักเป็นพรมเช็ดเท้ารูปต่าง ๆ ซึ่งผลิตภัณฑ์พรมเช็ด

เท้า  จากห่วงถุงเท้านั้นจะทำโดยการนำห่วงถุงเท้าท่ีซื้อมากจาก

เศษเหลือท่ีโรงงานนำมาถักด้วยมือขนาดประมาณ  30x45 

เซนติเมตร โดยมีจุดเด่นในการนำห่วงถุงเท้ามาถักเป็นลายต่าง ๆ 

เพิ่มความสวยงามพร้อมท้ังยังซึมซับน้ำได้ดี และมีความนุ่มเบา 

2.3 รูปถ่าย  

 

2.4 สถานะผลิตภัณฑ์ o พร้อมจำหน่ายทันที 
 พร้อมจำหน่ายภายใน 1 เดือน 
o ยังพัฒนาต้นแบบอยู่ใช้เวลาเกิน 1 เดือน 

2.5 ราคาขาย(ต่อช้ิน) 49 บาท 

2.6 ยอดขายข้ันต่ำต่อเดือนท่ีเคยขายได้กี่ช้ิน - 
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ส่วนที่ 3 ช่องทางการขาย 

3.1 โปรดเลือกช่องทางการขายของท่าน  

o https://www.u2t.ac.th  
 FACEBOOK  

ช่ือเพจ U2T ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา 

จำนวนผู้ติดตาม 12 

 

o Instagram 
ช่ือเพจ  

จำนวนผู้ติดตาม  

 

o Tiktok 
ช่ือเพจ  

จำนวนผู้ติดตาม  

 

o อื่นๆ โปรดระบุ 
ช่ือเพจ  

จำนวนผู้ติดตาม  
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ส่วนที่ 4 รายละเอียดความพร้อมของข้อมูลสินค้า 

ให้ท่านกรอกข้อมูลรายละเอียดของสินค้าของท่านเพิ่มเติมจากด้านบน 

4.1 Product no. 

- 

4.2 Product name (ช่ือสินค้า) 

หนองหว้าห่วงผ้าถักพรม 

4.3 รายละเอียด สี / ขนาด 

สีขาวดำ ขนาดประมาณ  30x45 เซนติเมตร 

4.4 รหัสสินค้า (KU_code) 

PTB30300401 

4.6 ราคา (price) 

49 บาท 

4.7 ราคาโปรโมช่ัน (promotion price) 

70 บาท รวมค่าจัดส่ง 

4.8 จำนวนสต็อกสินค้า (stock) 

10 ช้ินต่อเดือน 
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C-06 รายงานฉบับสมบูรณ์(ผลิตภัณฑ์ชิ้นที่ 1) 

ส่วนที่ 2 รายละเอียดสินค้าและบริการ 

2.1 รายละเอียดสินค้า/บริการ 

ช่ือยี่ห้อ (Brand) พรมเช็ดเท้าจากห่วงถุงเท้า 

ประเภทธุรกิจท่านตรงกับข้อใดมากท่ีสุด  

(เลือกได้ 3 ข้อ) 

o กระเป๋า 
o กล้องและโดรน 
o การท่องเท่ียวและกิจกรรม 
o เกมและอุปกรณ์เสริม 
o คอมพิวเตอร์ 
o เครื่องเขียน 
 เครื่องใช้ และอุปกรณ์ตกแต่งบ้าน 
o เครื่องใช้ไฟฟ้าในบ้าน 
o เครื่องประดับ 
o เครื่องเสียง 
o ดนตรี งานอดิเรกและของสะสม 
o ดีลใกล้ตัว 
o ต๋ัวและบัตรกำนัล 
o นาฬิกา 
o ผลิตภัณฑ์บำรุงและเสริมความงาม 
o ผลิตภัณฑ์สัตว์เล้ียง 
o มือถือและอุปกรณ์เสริม 
o แม่และเด็ก 
o รถมอเตอร์ไซต์ 
o รถยนต์ 
o รองเท้า 
o สัตว์เล้ียง 
o สุขภาพ 
o เส้ือผ้า 
o หนังสือและนิตยสาร 
o อาหารและเครื่องด่ืม 
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2.2การสร้างคุณค่าให้กับชุมชน 

2.2.1 ให้ท่านระบุว่าผลิตภัณฑ์/บริการของท่านสร้างคุณค่าให้กับชุมชนได้อย่างไร (เลือกได้หลายข้อ) 

o คิดค้นกระบวนการทำงานท่ีง่ายข้ึน 
o ใช้ผลผลิตทางการเกษตรให้เกิดประโยชน์สูงสุด 
o นำเทคโนโลยีมาปรับใช้ให้เกิดประโยชน์ 
 เพิ่มมูลค่าผลผลิต/ผลิตภัณฑ์/บริการ 
o มีสุขภาพดีขึ้น ลดโอกาสเกิดการเจ็บป่วย 
o ลดขยะ/การนำวัตถุดิบกลับมาใช้ใหม่ [Reduce/Reuse/Recycle] 
o ลดเวลาในการสร้างผลผลิตเพื่อจัดจำหน่ายสินค้า/บริการ 
o ส่งเสริมและสนับสนุนการท่องเท่ียวชุมชน 
o สร้างความรู้ให้ชุมชน 
o สร้างงานสร้างอาชีพ 
o สร้างนวัตกรรมใหม่ให้กับผลผลิต/ผลิตภัณฑ์/บริการ 
o สร้างรายได้ให้ชุมชน 
o อนุรักษ์และต่อยอดภูมิปัญญาท้องถิ่น 
o อนุรักษ์ส่ิงแวดล้อม และมีการพัฒนาอย่างยั่งยนื 
o อื่นๆ โปรดระบุ............................................................................................... 

 
2.3 การขายและรายได้ 

2.3.1 ผลิตภัณฑ์/บริการของท่านเคยสร้างรายได้จากการจำหน่ายได้แล้วหรือไม่?  
o สร้าง 
 ไม่สร้าง 

2.3.2 ท่านคาดหวังรายได้ต่อเดือน เดือนละกี่บาท?  

 0-50,000 บาท 
o 50,001-100,000 บาท 
o 100,001-500,000 บาท 
o 500,001-1,000,000 บาท 
o >1,000,000 บาท 
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ส่วนที่ 3 แผนธุรกิจ 

3.1 ให้ท่านอธิบายแผนธุรกิจของทีมท่านพอสังเขปพร้อมแนบ Link 

 
https://drive.google.com/file/d/1KJ0zkQ7KpdbvsLP9M6yQLuJnsWFuPYqF/view?usp=sharing 
 
3.2 การสร้างรายได้ของธุรกิจของท่าน 

3.2.1  วิธีการสร้างรายได้จากสินค้า/บริการของท่าน (เลือกได้มากกว่า 1 ข้อ) 
o เก็บค่าบริการ/สินค้าท่ีให้ลูกค้าใช้อย่างต่อเนื่อง (Subscription Model) 
o ขายแพคเกจบริการ 
o จำหน่ายวัตถุดิบ 
o ซื้อมาขายไป 
 ผลิตสินค้า และจัดจำหน่าย 

3.3 ธุรกิจของท่านมีช่องทางการจัดจำหน่ายและบริการของท่าน  
3.3.1 ช่องทางการจัดจำหน่าย  

 ออนไลน ์
o ออฟไลน ์
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ส่วนที่ 4 การพัฒนาสินค้าและบริการ 
4.1 โปรดระบุวัตถุประสงค์การพัฒนาสินค้า และบริการของท่าน  

 ออกแบบสินค้า/บริการใหม่  
o ออกแบบและพัฒนาบรรจุภัณฑ์ใหม่ 
 พัฒนาสินค้า/บริการให้มีมูลค่าสูง  

4.2 เป้าหมายการพัฒนาสินค้า และบริการของท่านคืออะไร 
 ได้สินค้า/บริการใหม่  
o ได้สินค้า/บริการท่ีมีบรรจุภัณฑ์ใหม่ 
 ได้นำสินค้า/บริการท่ีจำหน่ายออนไลน์ได้ 
o ได้สินค้า/บริการท่ีได้รับการรับรองมาตรฐาน 
o อื่นๆ (โปรดระบุ) ……………………………………………………………….. 

4.3  โปรดระบุเทคโนโลยี หรือนวัตกรรมท่ีท่านใช้มา 3 ข้อ 

1. ใช้เทคโนโลยีในการในการเพิ่มช่องทางการจัดจำหน่าย 

2. ใช้เทคโนโลยีในการออกแบบขึ้นรูปผลิตภัณฑ์ 

3. ใช้เทคโนโลยีในการหาฐานลูกค้ากลุ่มใหม่ 
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4.4  โปรดอธิบายหลักการและขั้นตอนการพัฒนาของสินค้าและบริการของท่านพอสังเขป 

1.ซื้อ วัตถุดิบจากแหล่งท่ีจำหน่าย 

 

 

 

2. แปรรูป ผลิตภัณฑ์ 

 

3.  นำสินค้าจัดจำหน่ายตามช่องทางต่าง ๆ  
- Facebook 
 

4.5 ท่านใช้งบประมาณในการดำเนินการพัฒนาสินค้าและบริการกี่บาท 

 น้อยกว่า 50,000  

o 50,000-100,000 

o 100,000-150,000 

o มากกว่า 150,000 
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ส่วนที่ 5 ผลสำเร็จของการพัฒนาสินค้าและบริการ 

5.1 การพัฒนาสินค้าและบริการของท่านมีความก้าวหน้ากี่เปอร์เซ็นต์ 

o <50%  

o 50-70% 

 71-80% 

o 81-90% 

o 90% 

 

5.2 ให้ท่านอธิบายรายละเอียดความก้าวหน้าของงานพอสังเขป (แนบรูปภาพผ่านไฟล์หรือภาพถ่ายประกอบ) 

 

 

 

5.3 ได้รับการรับรองมาตรฐานสินค้าและบริการด้านใด 

    ยังไม่มีการพัฒนาการรับรองมาตรฐานสินค้า 
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ส่วนที่ 6 ผลกระทบทางเศรษฐกิจ 

6.1 ยอดขายต่อเดือน (บาท) 3000 

6.2 ต้นทุนการผลิตสินค้า/บริการ (บาท) 1000 

6.3 กำไรสุทธิ (บาท) 2000 

6.4 ROI (%) 10 

 

 

ส่วนที่ 7 ผลกระทบทางสังคม 

ธุรกิจของท่านสร้างผลกระทบทางสังคมอะไรบ้าง 

7.1 จำนวนคนท่ีถูกจ้างงานก่อนทำโครงการ (คน) 10 

7.2 จำนวนคนท่ีถูกจ้างงานหลังทำโครงการ (คน) 10 

7.3 รายได้เดือนของทุกคนรวมกันก่อนทำโครงการ (บาท)  2,000 

7.4 รายได้ต่อเดือนของทุกคนรวมกันหลังทำโครงการ (บาท)  5,000 

7.5 ลดค่าใช้ด้านการจัดการส่ิงแวดล้อมต่อเดือน (บาท) 000 

7.6 SROI (%) 15 
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4.2 C01-C06 ผลิตภัณฑ์ผ้าถือไหม(ผลิตภัณฑ์ชิ้นที่ 2) 

C-01 ข้อเสนอโครงการ 
ส่วนท่ี 1 ข้อมูลโครงการ 
1.1 ช่ือทีม U2T หนองหว้า 
1.2 ทีมและสมาชิก 

สมาชิกลำดับท่ี 1 

ช่ือ-สกุล ดร.ชุติมา  เปล้ืองกลาง 

ท่ีอยู่ 340 ถนนสุรนารายณ์ ตำบลในเมือง อำเภอเมืองนครราชสีมา 
จังหวัดนครราชสีมา 30000 

รูปถ่าย (Optional) 

 
สถานะ  สมาชิก (หัวหน้าโครงการ) 

เบอร์โทร 081-0632909 

อีเมล chutima.p@nrru.ac.th 

 

สมาชิกลำดับท่ี 2 

ช่ือ-สกุล นางสาวพิชญานิน  ปล้ืมสุด 

ท่ีอยู่ 200/2 ถนนอัษฎางค์ ตำบลในเมือง อำเภอเมืองนครราชสีมา 
จังหวัดนครราชสีมา 30000 

รูปถ่าย (Optional) 

 
สถานะ  สมาชิก (อาจารย์) 
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เบอร์โทร 081-9382980 

อีเมล phitchayanin.p@nrru.ac.th 

สมาชิกลำดับท่ี 3 

ช่ือ-สกุล นายเวโรจน์ โชติศิวะพลบุญชู 

ท่ีอยู่ 50 หมู่ 5 ตำบลหนองตาดใหญ่ อำเภอสีดา จังหวัดนครราชสีมา 

รูปถ่าย (Optional) 

 
สถานะ  สมาชิก (ประชาชนท่ัวไป) 

เบอร์โทร 093-3241737 

อีเมล Arundong2519@gmail.com 

 

สมาชิกลำดับท่ี 4 

ช่ือ-สกุล นางสาวศิริวรรณ อัปมะเย 

ท่ีอยู่ 126 หมู่ 7 ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา  

รูปถ่าย (Optional) 

 

สถานะ  สมาชิก (ประชาชนท่ัวไป) 

เบอร์โทร 082-3697357 

อีเมล siriwanapmaye@gmail.com 
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สมาชิกลำดับท่ี 5 

ช่ือ-สกุล นายสวัสด์ิ แสงฮาด 

ท่ีอยู่ 70 หมู่ 7 ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา  

รูปถ่าย (Optional) 
 

สถานะ (เลือก) สมาชิก (ประชาชนท่ัวไป) 

เบอร์โทร 089-4413330 

อีเมล sawatsanghart@gmail.com 

 

สมาชิกลำดับท่ี 6 

ช่ือ-สกุล นายนัฐวุฒิ บัวจูม 

ท่ีอยู่ 62/1 หมู่ 3 ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย  
จังหวัดนครราชสีมา 

รูปถ่าย (Optional) 

 
สถานะ สมาชิก (ประชาชนท่ัวไป) 

เบอร์โทร 083-2992869 

อีเมล bassnattawut@gmail.com 
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สมาชิกลำดับท่ี 7 

ช่ือ-สกุล นางสาวนุชนารถ พรหมชัยนันท์ 

ท่ีอยู่ 218 หมู่ 3 ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา 

รูปถ่าย (Optional) 

 

สถานะ (เลือก) สมาชิก (ประชาชนท่ัวไป) 

เบอร์โทร 061-6689428 

อีเมล noo1_one@hotmail.com 

 

สมาชิกลำดับท่ี 8 

ช่ือ-สกุล นาวสาวอารยา  ปุราทะกา 

ท่ีอยู่ 154 ม.9 ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา  

รูปถ่าย (Optional) 

 

สถานะ (เลือก) สมาชิก (บัณฑิต) 

เบอร์โทร 093-4261832 

อีเมล 61010917702@msu.ac.th 
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สมาชิกลำดับท่ี 9 

ช่ือ-สกุล นางสาวปวีณนุช ภายไธสง 

ท่ีอยู่ 1 ม.2 ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา 

รูปถ่าย (Optional) 

 

สถานะ (เลือก) สมาชิก (บัณฑิต) 

เบอร์โทร 061-0913369 

อีเมล rrr28461378@gmail.com 

 

สมาชิกลำดับท่ี 10 

ช่ือ-สกุล นางสาววนิดาวรรณ อุปฮาด 

ท่ีอยู่ 108 ม.4 ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา 

รูปถ่าย (Optional) 

 

สถานะ (เลือก) สมาชิก (บัณฑิต) 

เบอร์โทร 099-6898093 

อีเมล Nokaeng2560@gmail.com 
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สมาชิกลำดับท่ี 11 

ช่ือ-สกุล นางสาวสดใส บุญค่ำ 

ท่ีอยู่ 11 หมู่ 5 ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา  

รูปถ่าย (Optional) 

 

สถานะ (เลือก) สมาชิก (บัณฑิต) 

เบอร์โทร 098-1605732 

อีเมล sodsaiboonkam@gmail.com 

 

สมาชิกลำดับท่ี 12 

ช่ือ-สกุล นายศักดา แสงกันหา 

ท่ีอยู่ 198 หมู่ 9 ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา 

รูปถ่าย (Optional) 

 

สถานะ (เลือก) สมาชิก (บัณฑิต) 

เบอร์โทร 087-8716611 

อีเมล maligood@hotmail.com 
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ส่วนที ่2 รายละเอียดสินค้า/บริการ 

2.1 ช่ือยี่ห้อ (Brand)      ผ้าถือไหม 
2.2 ประเภทธุรกิจท่านตรงกับข้อใดมากท่ีสุด (เลือก
ได้ 3 ข้อ) 

กระเป๋า 
 กล้องและโดรน 
 การท่องเท่ียวและกิจกรรม 
 เกมและอุปกรณ์เสริม 
 คอมพิวเตอร์ 
 เครื่องเขียน 
 เครื่องใช้ และอุปกรณ์ตกแต่งบ้าน 
 เครื่องใช้ไฟฟ้าในบ้าน 
เครื่องประดับ 
 เครื่องเสียง 
 ดนตรี งานอดิเรกและของสะสม 
 ดีลใกล้ตัว 
 ต๋ัวและบัตรกำนัล 
 นาฬิกา 
 ผลิตภัณฑ์บำรุงและเสริมความงาม 
 ผลิตภัณฑ์สัตว์เล้ียง 
 มือถือและอุปกรณ์เสริม 
 แม่และเด็ก 
 รถมอเตอร์ไซต์ 
 รถยนต์ 
 รองเท้า 
 สัตว์เล้ียง 
 สุขภาพ 
เส้ือผ้า 
 หนังสือและนิตยสาร 
 อาหารและเครื่องด่ืม 
 อื่นๆ โปรดระบุ......... 
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ส่วนที่ 3 รายละเอียดของผลิตภัณฑ์/บริการท่ีกำลังพัฒนาหรือจำหน่าย 
3.1 ให้ท่านอธิบายรายละเอียดของผลิตภัณฑ์/บริการท่ีท่านกำลังพัฒนาหรือจำหน่าย (Business Idea) มา

โดยพอสังเขป 
 

รายละเอียดผลิตภัณฑ์ : ผ้าถือไหม 
คุณค่าของผ้าไหมอยู่ท่ีเรื่องราวและความต้ังใจในการสร้างสรรค์ผืนผ้า   ท่ีบรรพบุรุษได้สร้างสรรค์ภูมิปัญญา

การทอผ้าไหมท่ีงดงามส่งต่อมายังรุ่นลูกรุ่นหลานของตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา สมัยก่อน 
คนเฒ่า คนแก่ บรรพบุรุษของหมู่บ้านนิยมทอผ้าไหมไว้ใช้สำหรับนุ่งในครัวเรือนและใช้ตามขนบธรรมเนียม
ประเพณีสำคัญต่างๆ นอกจากการทอผ้ามัดหมี่ท่ีเป็นผ้านุ่งท่ีใช้ในงานสำคัญต่างๆแล้ว ผ้าสไบ หรือท่ี ชาวบ้านเรียก
กันว่า ผ้าเบี่ยง เป็นผ้าท่ีทุกครัวเรือนต้องทอไว้ใช้ มีลักษณะเป็นส่ีเหล่ียมผืนผ้า ยาว 2 เมตร หน้ากว้าง 75-80 
เซนติเมตร ผู้หญิงจะใช้แทนผ้าสไบ ผู้ชายจะมัดเอวบ้าง พาดไหล่บ้าง ใช้ไปงานบุญ หรือแม้แต่การโพกหัวไปทำไร่
ทำนา เรียกว่าเป็นผ้าอเนกประสงค์ท่ีทอขึ้นทุกครัวเรือน มีท่ีโดดเด่นด้วยสี 5 สี นั้นคือ แดง ดำ เขียว ส้ม ขาว แต่
ละสีจะมีความหมายตามความเช่ือท่ีดีท่ีเป็นมงคลตามความเช่ือ เป็นผ้าท่ีใช้ประโยชน์ได้หลากลาย ท้ังเพื่อความ
สวยงาม และเพื่อการใช้งาน เนื่องจากเวลาไปทำไร่ทำนาก็จะโพกหัวไปด้วยเป็นผ้าเช็ด 

เหงื่อได้ เนื่องจากผ้าไหมเวลาใช้ง่ายจะซับน้ำดี ไม่ระคายเคืองผิว เวลาคนเฒ่า คนแก่ไปวัดก็จะถือไปทุกผู้ทุก
คน ห่มบ้าง เช็ดน้ำหมากบ้าง เพราะฉะนั้นการเรียกว่า ว่าผ้าไหมอเนกประสงค์คงจะไม่ผิด ทางทอก็ไม่ยุ่งยาก ยาก
เพียงแค่การเตรียมเส้นยืนเท่านั้นเนื่องจากมีหลายสี ชาวบ้านใช้ช่ือว่า ลายปลาโด (ลักษณะคล้ายปลาช่อน) 
เนื่องจากมีสีท่ีสดหลายสี คล้ายสีของเกล็ดปลาโดเวลาสะท้อนแสงแดด มีการสืบทอดการทอผ้าเบ่ียงไหมนี้       มา
นานส่งผ้ายังรุ่นสู่รุ่น นอกจากนี้ชาวบ้านยังมีการเรียกอีกช่ือหนึ่งว่า ผ้าถือไหม เนื่องจากเวลาไปท่ีไหน ไม่ว่าจะเป็น
งานบุญ งานประเพณีต่างๆ หรือแม้แต่การไปไร่ไปนาก็นำติดตัวไปด้วยตลอด จึงเป็นท่ีมาของช่ือท่ีเรียกกันว่า “ ผ้า
ถือไหม ” 
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ลักษณะรูปร่างของสินค้า : ผ้าผืน  
ขนาดของผลิตภัณฑ์ : (กว้าง*ยาว) 80*200 เซนติเมตร 
ประโยชน์ของผลิตภัณฑ์ 
1. เป็นเครื่องนุ่งห่ม เพื่อความอบอุ่น และสวยงาม เมื่อประดับบนร่างกาย 
2. ประยุกต์เป็นผลิตภัณฑ์ต่อยอดได้หลากหลาย ท้ังเส้ือผ้า เครื่องแต่งกาย กระเป๋า หรือแม้แต่ของให้ประดับ

ตกแต่งบ้าน เช่น รันเนอร์ หมอน กล่องกระดาษทิชชู่ เป็นต้น 
ความโดดเด่นของผลิตภัณฑ์ 
1. ผ้าถือไหมเป็นผ้าไหมลายผ้าขาวม้าท่ีเป็นเอกลักษณ์ของชุมชนอำเภอบัวลาย และเป็นผลิตภัณฑ์ท่ีผ่านการ

พิจารณา  มาตรฐาน  GI  ( Geographical indication ) เป็นเครื่องหมายรับรองสินค้าว่าพิเศษเป็น
เอกลักษณ์จากแหล่งผลิตในท้องถิ่นที่แหล่งผลิตอื่นไม่สามารถเลียนแบบ)  

2. ผ้าถือไหมมีสีสันท่ีโดดเด่นเป็นเอกลักษณ์ของชุมชน  
3. ผ้าถือไหมผลิตจากเส้นไหมบ้าน 100 % เมื่อซักหรือใช้งานบ่อย ๆจะทำให้เนื้อสัมผัสนุ่ม พล้ิว หน้าร้อนจะ

ในสัมผัสท่ีเย็น หน้าหนาวจะทำให้อบอุ่น 
คุณค่าในมุมมองต่อผู้บริโภค / สังคม 
ผู้อุปโภคมองว่าการใช้ผ้าไหมนอกจากจะมีความสวยงามเฉพาะตัวแล้ว ยังเป็นส่วนหนึ่งของการอนุรักษ์และสืบ

สานภูมิปัญญาการทอผ้าของชุมชนและประเทศ เพราะปฏิเสธไม่ได้เลยว่า ผ้าไหมของไทยมีช่ือเสียงไกลท่ัวโลก 
นอกจากนี้ยังเป็นการสนับสนุนผลิตภัณฑ์ชุมชน เกิดการสร้างรายได้แก่ชาวบ้าน คนแก่ และเยาวชน  

แนวทางการพัฒนา เพิ่มมูลค่าผลิตภัณฑ์ และเพิ่มยอดจำหน่ายผลิตภัณฑ์ 
 นำมามาตัดเย็บแปรรูปเป็นเส้ือผ้าเครื่องแต่งกาย เช่น เส้ือคลุม  กระเป๋า และ กิ๊ฟช้อป ทำให้สินค้ามีความ

หลากหลายมากขึ้น เพิ่มมูลค่าของผลิตภัณฑ์ เพื่อเพิ่มกลุ่มลูกค้าใหม่ๆ เช่น กลุ่มวัยรุ่นท่ีช่ืนชอบผ้าขาวม้าแต่
รูปแบบท่ีทันสมัย  กลุ่มคนท่ีต้องการใช้ผ้าไหมท่ีตัดแบบสำเร็จรูปแล้ว กลุ่มนักท่องเท่ียวท่ีต้องการสินค้าแปลกใหม่
แต่ยังคงเอกลักษณ์ของชุมชน เป็นต้น เพิ่มโอกาสในการจำหน่ายสินค้า และนำมาซึ่งยอดขายและรายได้ท่ีเพิ่มขึ้น 

แนวทางในการเพิ่มยอดจำหน่ายผลิตภัณฑ์ 
เพิ่มช่องทางการเข้าถึงผลิตภัณฑ์ผ้าถือไหม และผลิตภัณฑ์แปรรูปจากผ้าถือไหม ในรูปแบบออนไลน์ มีการเล่า

ถึงคุณค่าหรือเรื่องราวของผลิตภัณฑ์ผ่าน Facebook หรือ ไอจี เพื่อเพิ่มกลุ่มลูกค้าท้ังในแง่ของความเข้าใจในตัว
ผลิตภัณฑ์และคุณค่าของผลิตภัณฑ์ เป็นหนึ่งช่องทางในการเลือกซื้อผลิตภัณฑ์ท่ีง่ายข้ึน 
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“ภูมิปัญญาเก่าแก่ อัตลักษณ์ท่ีงดงามเราต้องอนุรกัษ์และสืบทอดไปช่ัวลูกช่ัวหลาน แต่เรายังคงต้องพัฒนา
ต่อไปให้เข้ากับยุคกับสมัยเพื่อการดำรงชีพชอบจากภูมิปัญญาท่ีได้ส่ังสมมาจากรุ่นสู่รุ่น เพื่อเผยแพร่ให้คนอื่น 
ภูมิภาคอื่น หรือแม้กระท้ังชนชาติอื่นได้รู้ว่าผ้าไหมของเราดี สวยงามและมีคุณประโยชน์”  
 
ส่วนที่ 4 การสร้างคุณค่าให้กับชุมชน 

4.1 ให้ท่านระบุว่าผลิตภัณฑ์/บริการของท่านสร้างคุณค่าให้กับชุมชนได้อย่างไร (เลือกได้หลายข้อ) 
 คิดค้นกระบวนการทำงานท่ีง่ายข้ึน 
 ใช้ผลผลิตทางการเกษตรให้เกิดประโยชน์สูงสุด 
 นำเทคโนโลยีมาปรับใช้ให้เกิดประโยชน์ 
 เพิ่มมูลค่าผลผลิต/ผลิตภัณฑ์/บริการ 

 แปรรูปผลิตภัณฑ์ผ้าถือไหม เป็นเส้ือเส้ือคลุม และ กระเป๋า โดยจะมีมูลค่าการจำหน่ายต่อช้ิน เพิ่มขึ้น
จากเดิม 30 % ยกตัวอย่าง จำหน่ายผ้าถือไหม  1 ผืน ราคา 650 บาท หากนำมาแปรรูปเป็นเส้ือคลุม 
หรือ เส้ือสำเร็จรูป โดยใช้ผ้าถือไหมเป็นส่วนประกอบ 1 ผืน จะจำหน่ายได้ในราคา 1,200 บาทขึ้นไป 

 มีสุขภาพดีขึ้น ลดโอกาสเกิดการเจ็บป่วย 
 

 ลดขยะ/การนำวัตถุดิบกลับมาใช้ใหม่ [Reduce/Reuse/Recycle] 
นำเศษผ้าท่ีเหลือจากการตัดเส้ือมาแปรรูปเป็นกิ๊ฟซ็อปเพื่อจำหน่ายเพิ่มมูลค่า  

 ลดเวลาในการสร้างผลผลิตเพื่อจัดจำหน่ายสินค้า / บริการ 
 ส่งเสริมและสนับสนุนการท่องเท่ียวชุมชน 

เกิดการท่องเท่ียวการเย่ียมชมงาน กว่าจะเป็นผืนผ้า ต้ังแต่กระบวนการปลูกหม่อน เล้ียงไหม ทอผ้า 
และแปรรูปผ้า 

 สร้างความรู้ให้ชุมชน 
 สร้างงานสร้างอาชีพ 

เมื่อเพิ่มการแปรรูป ชุมชนจะมีการได้เพิ่มเติมจากการจ้างงานการแปรรูปผลิตภัณฑ์เพิ่มขึ้น และเพิ่ม
ทักษะการเย็บผ้าสร้างเป็นอาชีพต่อไป 

 สร้างนวัตกรรมใหม่ให้กับผลผลิต/ผลิตภัณฑ์/บริการ 
 สร้างรายได้ให้ชุมชน 

จากการจำหน่ายผลิตภัณฑ์ท่ีชุมชนได้ผลิตขึ้นมา ท้ัง ทอผ้า ตัดเย็บเส้ือผ้า 
 อนุรักษ์และต่อยอดภูมิปัญญาท้องถิ่น 
 อนุรักษ์ส่ิงแวดล้อม และมีการพัฒนาอย่างยั่งยนื 
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 อื่นๆ โปรดระบุ........................................................................................................... 
             นอกจากนี้กระบวนการในการผลิตผ้าถือไหมไม่มีของเสียในการผลิต เริ่มต้นจาการปลูกหม่อน นำใบ
หม่อนมาเล้ียงตัวไหม ตัวไหมมีมูลหนอนไหม สามารถนำมูลหนอนไหมมาย้อมผ้าหรือเป็นปุ๋ยให้ต้นหม่อนหรือ
อาหารปลาได้ เข้าสู่กระบวนการสาวเส้นไหม จะมีดักแด้ท่ีเหลือจากระบวนการ สามารถนำมาประกอบอาหารหรือ
จำหน่ายเพิ่มรายได้ เมื้อได้เส้นไหมมามีกระบวนการฟอกเส้นไหมของเหลือคือกาวไหมสามารถนำมาทำสบู่ได้ เข้าสู่
การทอผ้า และแปรรูป การแปรรูปผลิตภัณฑ์ช้ินใหญ่ๆเช่นเส้ือผ้า จะเกิดเศษผ้าสามารถนำเศษผ้ามาแปรรูป
เป็นกิ๊ฟช๊อปสร้างรายได้อีกหนึ่งช่องทาง 
 
ส่วนที่ 5 การขายและรายได้ 

5.1 ผลิตภัณฑ์/บริการของท่านเคยสร้างรายได้จากการจำหน่ายได้แล้วหรือไม่?  
สร้าง  

ขายผ้าถือไหมโดยเฉล่ีย 100 ผืนต่อเดือน 
ไม่สร้าง 
 

5.2 ท่านคาดหวังรายได้ต่อเดือน เดือนละกี่บาท?  
 0-50,000 บาท 

เมื่อเพิ่มมูลค่าด้วยการแปรรูป เพิ่มรูปแบบผลิตภัณฑ์ รายได้จะเพิ่ม 30 % โดยประมาณ 
 50,001-100,000 บาท 
 100,001-500,000 บาท 
 500,001-1,000,000 บาท 
 >1,000,000 บาท 

 
ส่วนที่ 6 วัตถุประสงค์การพัฒนาสินค้า/บริการ 

6.1 วัตถุประสงค์การพัฒนาสินค้า/บริการของท่านคืออะไร 
 ออกแบบสินค้า/บริการใหม่ 
 ออกแบบและพัฒนาบรรจุภัณฑ์ใหม่  
 พัฒนาสินค้า/บริการให้มีมูลค่าสูง  
 ยกระดับมาตรฐานสินค้า/บริการ  
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ส่วนที่ 7 เทคโนโลยีและนวัตกรรม 
7.1 เทคโนโลยีหรือนวัตกรรมท่ีท่านต้องการเพื่อพัฒนาสินค้า/บริการมีอะไรบ้าง 

ผลิตภัณฑ์ลำดับท่ี 1 รายละเอียด 

ช่ือผลิตภัณฑ์ ผ้าถือไหม 

เทคโนโลยีหรือนวัตกรรม กี่โบราณ เครื่องจักรเย็บผ้า  

 
ส่วนที่ 8 ทรัพยากรบุคคล 

8.1 ท่านมีหรือต้องการทีมงานในการพัฒนาสินค้ากี่คน 
 

มีทีมงานในการช่วยพัฒนาสินค้า 13  คน 
บุคลากรที่มีอยู่แล้ว 
- ผู้รับจ้างงาน 10 คน 
- ผู้ประกอบการในชุมชน ท่ีมีทักษะและให้ความรู้เกี่ยวกับการผลิตและทอผ้า 1 คน 
บุคลากรที่ต้องการเพิ่มเติม  
- ดีไซน์เนอร์ นักออกแบบ เพื่อให้ความรู้เรื่องการออกแบบและสร้างต้นแบบผลิตภัณฑ์ 1 คน 
- นักการตลาด เพื่อให้ความรู้และแนะนำเกี่ยวกับการสร้างช่องทางการจำหน่ายในรูปแบบต่างๆ 1 คน 
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C-02 แผนธุรกิจ(ผลิตภัณฑ์ชิ้นที่ 2) 

ส่วนที่ 1 ให้ท่านอธิบายแผนธุรกิจของทีมท่านพอสังเขปพร้อมแนบ Link 

- สร้างเรื่องราวผ่านช่องทางออนไลน์ เพื่อจำหน่ายผ้าถือไหมและผลิตภัณฑ์แปรรูปจากผ้าถือไหม 

- นำผ้าถือไหมมาแปรรูปเป็นเส้ือผ้าเครื่องแต่งกาย 

- นำผ้าถือไหมมาแปรรูปเป็นของใช้เช่นเส้ือคลุม กระเป๋าถือ กระเป๋าใส่โน้ตบุ๊ค หรือไอแพด เป็นต้น 

 

ส่วนที่ 2 ข้อมูลท่ัวไปของลูกค้าในธุรกิจท่ีคาดว่าจะซื้อผลิตภัณฑ์และบริการของท่านคือใคร 

2.1 เพศ 

ชาย 

 หญิง 
2.2 อายุ 

0-15 ปี 
16-30 ปี 
30-45 ปี 
มากกว่า 45 

2.3 ท่ีอยู่อาศัยเป็นส่วนใหญ่ (ภาค) 

ภาคเหนือ 
ภาคกลาง 
ภาคตะวันออก 
ภาคตะวันตก 
ภาคอีสาน 
ภาคใต้ 
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ส่วนที่ 3 การสร้างรายได้ของธุรกิจของท่าน 

        3.1 วิธีการสร้างรายได้จากสินค้า/บริการของท่าน (เลือกได้มากกว่า 1 ข้อ) 

เก็บค่าบริการ/สินค้าท่ีให้ลูกค้าใช้อย่างต่อเนื่อง (Subscription Model) 
ขายแพคเกจบริการ 
จำหน่ายวัตถุดิบ 
ซื้อมาขายไป 
ผลิตสินค้า และจัดจำหน่าย (ผ้าถือไหมและผลิตภัณฑ์แปรรูปจากผ้าถือไหม) 

3.2 รายได้ต่อเดือนท่ีท่านต้ังเป้าหมายเดือนละกี่บาท 

0-50,000 
50,001 – 100,000  
100,001-500,000  
500,001-1,000,000  
>1,000,000 

 

ส่วนที่ 4 ธุรกิจของท่านมีช่องทางการจัดจำหน่ายและบริการของท่าน  
4.1 ช่องทางการจัดจำหน่าย  
ออนไลน ์
ออฟไลน์ 

4.2 วางจำหน่ายเป็นระยะเวลาเท่าไหร่แล้ว 
0-6 เดือน 
6-12 เดือน 
มากกว่า 1 ปี 
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ส่วนที่ 5 สินค้าและราคา (Product & Price) 

5.1 ผลิตภัณฑ์ลำดับท่ี1 

ช่ือผลิตภัณฑ์ ผ้าถือไหม  

รายละเอียดสินค้า เป็นผ้าขาวม้าท่ีทำจากผ้าไหมและมีโทนสีเป็นเอกลักษณะเฉพาะ

พื้นท่ีประกอบด้วย 5 สี ได้แก่ สีแดง,สีขาว,สีส้ม,สีดำ,สีเขียว โดย

แต่ละสีมีความหมายในตัวเองเช่น สีส้มเปรียบเสมือนสีของดินใน

ดินแดนอีสานและชุมชน สีขาวหมายถึงความศรัทธา สีเขียว

เปรียบเสมือนทุ่งนาท่ีเขียวขจี เป็นต้น  

รูปถ่าย 

 
สถานะผลิตภัณฑ์ พร้อมจำหน่ายทันที 

พร้อมจำหน่ายภายใน 1 เดือน 
ยังพัฒนาต้นแบบอยู่ใช้เวลาเกิน 1 เดือน 

ราคาขาย(ต่อช้ิน) 750-3,000 บาท ต่อช้ิน 

ยอดขายข้ันต่ำต่อเดือนท่ีเคยขายได้กี่ช้ิน 20 ช้ิน 
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5.3  แผนผังที่ต้ังร้าน  (อธบิายให้ละเอียด หรือวาดเป็นแผนที่ ระบุที่ตั้งให้ชัดเจน) 

 

ท่ีอยู่ MHJM+63P ตำบล หนองหว้า อำเภอบัวลาย นครราชสีมา 30120 
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The Business Model Canvas 

 

ผู้ร่วมงานหลักหรือใครเป็น
ตัวช่วยของเรา (Key 
Partners) 

• ชุมชน 

• หน่วยงานราชการ 
- กรมหม่อนไหม 
- กรมส่งเสริม

การเกษตร 
- พาณิชย์ 
- อุตสาหกรรม 
- พัฒนาชุมชน 
- มหาวิทยาลัย 

• หน่วยงานเอกชน(ช่วย
เป็นช่องทางในการ

กิจกรรมหลักของเรา(Key 
Activities) 

• ปลูกหม่อนเลี้ยงไหมทอ
ผ้า 

• ตัดเย็บแปรรูป  

• ทุกผลิตภัณฑ์ผลิต
ภายใต้มาตรฐาน ยกยูง 
ซ่ึงเป็นมาตรฐานด้านผ้า
ไหมของกรมหม่อนไหม  
และยังมีมาตรฐาน มผช 
ซ่ึงเป็นมาตรฐานของ
กระทรวงอุตสาหกรรม
ในการผลิตได้ขนาดตรง
ตามมาตรฐาน 

คุณค่าของสินค้าและ
บริการ(Value 
Proposition) 

• เป็นผลิตภัณฑ์แห่ง
ภูมิปัญญาที่ส่งมอบ
ความสวยงามมีเอก
ลักษณะและสร้าง
ความภูมิใจให้กับผู้
สวมใส่ 

• สร้างรายได้ให้กับ
ชุมชน 

• ทุกกระบวนการผลิต
ของผ้าถือไหมและ
การแปรรูป  

ความสัมพันธ์กับลูกค้า ทำ
อย่างไรให้ลูกค้าประทับใจ
(Customer 
Relationships) 

• เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านผ้า
ไหม ใหค้ำปรึกษา
คำแนะนำเก่ียวกับผ้า
ไหมได้ทุกอย่าง 

กลุ่มลูกค้าคือใคร
(Customer Segments) 
 
- หน่วยงานราชการ 
- ช-ญ อายุ 30-40 ปี 
มีรายได้ประจำชอบการใส่
ชุดไทย และชอบถ่ายรูป 
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ประชาสัมพันธ์และ
จำหน่ายสินค้า) 
- สนามบิน 
- โรงแรม 
- แหล่งท่องเที่ยว 

ทรัพยากรหลัก(Key 
Resources) 

• สมาชิกในชุมชน 

• เส้นไหม 

• สีย้อมผ้า 

เกิดกระบวนการ 
BCG ต้ังแต่กระวน
การแรกคือ การเก็บ
ใบหม่อนมาเลี้ยงตัว
ไหมและนำมูลของ
ตัวไหมกลับมาเป็น
ปุ๋ยให้กับต้นหม่อนไป
จนถึงกระบวนการ
สุดท้ายคือผลิต
ออกมาเปน็ผลิตเพื่อ
จำหน่ายไม่เกิดให้
เกิดขยะและมลพิษ 

ช่องทางเข้าถึงลูกค้า
(Channels) 

ออนไลน์ 
• Facebook,IG,Line, 

• Website,tiktok 

ออฟไลน์ 
• ฝากขายตามแหล่ง

ท่องเที่ยว โรงแรม  

• ออกบูธจำหน่ายสินค้า 
 

รายจ่าย(Cost Structure) 

• ค่าใช้จ่ายในการซ้ือวัตถุดิบ 

• ค่าใช้จ่ายในการแปรรูป 

• ค่าวัสดุอุปกรณ์  

• ค่าบริหารจัดการ 

รายรับ(Revenue Streams) 

• การจำหน่ายผ้าถือไหมและผลิตภัณฑ์แปรรูปจากผ้าถือไหม เป็นการ
จำหน่ายแบบปลีก 
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C-03  แผนการพัฒนาสินค้า และบริการ(ผลิตภัณฑ์ชิ้นที่ 2) 

ส่วนที่ 1 โปรดระบุช่ือสินค้าและบริการของท่าน  

ผ้าถือไหม 

 

ส่วนที่ 2 พื้นท่ีตำบลหนองหว้า จังหวัดนครราชสีมา 

และมหาวิทยาลัยท่ีรับผิดชอบ มหาวิทยาลัยราชภัฎนครราชสีมา 

ส่วนที่ 3 สินค้า และบริการ BCG เป้าหมายในพื้นท่ี 

4. แปรรูปเพื่อเพิ่มมูลค่าผ้าถือไหมภูมิปัญญาการทอผ้าในท้องถิ่น (เส้ือคลุม) 
5. นำเศษผ้าเหลือจาการแปรรูปผลิตภัณฑ์หลักในข้อ 1. มาแปรรูปผลิตภัณฑ์ช้ินรองเพื่อเพิ่มสร้างรายได้ 

(กระเป๋าใส่โน๊ตบุ๊ค,ถุงผ้ารักโลก) 
6. สร้างงานสร้างอาชีพแก่คนในชุมชน 
7. สร้างรายได้ให้กับชุมชน 

 
ส่วนที่ 4 รายได้ต่อปีในปัจจุบัน  

 250,000 บาท 

ส่วนที่ 5 กลุ่มลูกค้าเป้าหมายของท่านคือ  

 - ข้าราชการ 

- ช-ญ อายุ 30-40 ปีมีรายได้ประจำชอบการใส่ผ้าไทย จำเป็นต้องใส่ผ้าไทย และชอบถ่ายรูป 

ส่วนที่ 6 ช่องทางการจัดจำหน่ายในปัจจุบัน 

ออฟไลน์ : โรงแรมสีมาธานี , สนามบินสุวรรณภูมิ, กลุ่มวิสาหกิจชุมชน 

ออนไลน์ Facebook, Instagram 

ส่วนที่ 7 โปรดระบวุัตถุประสงค์การพัฒนาสินค้า และบริการของท่าน 

 ออกแบบสินค้า/บริการใหม่  
 ออกแบบและพัฒนาบรรจุภัณฑ์ใหม่ 
 พัฒนาสินค้า/บริการให้มีมูลค่าสูง 
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ส่วนที่ 8  เป้าหมายการพัฒนาสินค้า และบริการของท่านคืออะไร 

 ได้สินค้า/บริการใหม่  
 ได้สินค้า/บริการท่ีมีบรรจุภัณฑ์ใหม่ 
 ได้นำสินค้า/บริการท่ีจำหน่ายออนไลน์ได้ 
 ได้สินค้า/บริการท่ีได้รับการรับรองมาตรฐาน 

มาตรฐานผลิตภัณฑ์ชุมชน 
 อื่นๆ (โปรดระบุ) ……………………………………………………………….. 

 
ส่วนที่ 9 โปรดระบุเทคโนโลยี หรือนวัตกรรมท่ีท่านใช้มา 3 ข้อ 

1. ใช้เทคโนโลยีสร้างส่ือดิจิทัลในการเพิ่มช่องทางการจัดจำหน่าย 

2. ใช้ระบบคอมพิวเตอร์ในการออกแบบส่ือประชาสัมพันธ์ 

3. ใช้เทคโนโลยีในการหาฐานลูกค้ากลุ่มใหม่และบริการหลังการขาย ส่ือสารอย่างต่อเนื่องกับฐานลูกค้าเดิม 
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ส่วนที่ 10 โปรดอธิบายหลักการและขั้นตอนการพัฒนาของสินค้าและบริการของท่านพอสังเขป 

 

หลักการ : พัฒนาเพื่อเพิ่มมูลค่า ไม่ให้เหลือเศษผ้าเพื่อเพิ่มรายได้ 

1. ออกแบบผลิตภัณฑ์ 

 

 

 

 

 

 

 

2.  ซื้อวัตถุดิบหลักจากแหล่งจำหน่ายในชุมชน 

 

 

 

3. แปรรูปผลิตภัณฑ์ ตัดเย็บตามการออกแบบตรวจสอบและเชคความเรียบร้อยก่อนนำจำหน่าย 

 

 

 

4. นำสินค้าจัดจำหน่ายตามช่องทางต่าง ๆ ออฟไลน์ และออนไลน ์

- Facebook 

       - Instagram 

- Tiktok 

       - Website 

 

 

  

ผลิตภณัฑ์หลกัจากการแปรรูปผา้ถือไหม 

ผลิตภณัฑ์รอง จากเศษผา้

ที่เหลือจากการแปรรูป

ผลิตภณัฑ์หลกั 
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ส่วนที ่ 11 ท่านใช้ระยะเวลาในการพัฒนาสินค้าและบริการให้แล้วเสร็จภายในกี่เดือน 

 น้อยกว่า 1 เดือน 
 2 - 3 เดือน 
 มากกว่า 3 เดือน (โปรดระบุ) …………………………………………………………………………………… 

 

ส่วนที่ 12 ท่านใช้งบประมาณในการดำเนินการพัฒนาสินค้าและบริการกี่บาท 

 น้อยกว่า 50,000  
 50,000-100,000 
 100,000-150,000 
 มากกว่า 150,000 

ส่วนที่ 13 ความพร้อมของผลิตภัณฑ์และบริการในด้านต่าง ๆ  

 ประเด็นความพร้อมในด้านต่าง ๆ ระดับความพร้อม 

พร้อม ไม่พร้อม N/A 

1 ด้านวัตถุดิบ    

2 ด้านกระบวนการผลิตและบริการ    

3 ด้านมาตรฐานผลิตภัณฑ์และบริการ    

4 ด้านรูปแบบผลิตภัณฑ์และบริการ    

5 ด้านการจัดการ    

6 ด้านการขนส่งและกระจายสินค้า    

7 ด้านบรรจุภัณฑ์    

8 ด้านการจัดการสินค้าคงคลัง    

9 ด้านการจัดการการตลาด    

10 ด้านการขาย (ท่ีไม่ใช่ระบบ Online)    

11 ด้านการขาย (ในระบบ Online)    

 

หมายเหตุ : N/A คือไม่มีข้อมูลท่ีจะประเมิน 
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ส่วนที่ 14 โปรดอธิบายแผนการพัฒนาสินค้าและบริการของท่านพอสังเขป พร้อมแนบ Link 

1. พัฒนาสินค้าเพื่อเพิ่มมูลค่าสินค้า 

2. เพิ่มช่องทางการขายผลิตภัณฑ์ผ่านระบบออนไลน์ โดยใช้ส่ือ Facebook, Instargram, Website, TIkTok 

3. นำสินค้าท่ีพัฒนาจำหน่ายท้ังในช่องทางออฟไลน์และออนไลน์ พร้อมท้ังดำเนินการประเมินความพอใจต่อสินค้า

และผลิตภัณฑ์   ท่ีพัฒนาโดยใช้แบบสอบถามและบันทึกยอดจากการขาย จากช่องทางการจัดจำหน่ายออนไลน์ 

4. สร้างคุณค่าของผลิตภัณฑ์ด้วยการถ่ายทอดเรื่องราวของผลิตภัณฑ์ผ่านช่องทางการจำหน่ายออนไลน์ 

 

ระยะเวลาที่ดำเนินโครงการ เดือนกรกฎาคม 2565 ถึง เดือนกันยายน 2565 

เดือน 
แผนการดำเนินงาน 

ก.ค. ส.ค. ก.ย. 

 Wk
1 

Wk 
2 

Wk 
3 

Wk 
4 

Wk 
1 

Wk 
2 

Wk 
3 

Wk 
4 

Wk 
1 

Wk 
2 

Wk 
3 

Wk 
4 

1. ขั้นเก็บรวบรวมข้อมูล
ศึกษาบริบทของพื้นท่ี    

            

2. กระบวนการพฒันาสินค้า 
และสร้างช่องทางการจัด
จำหน่ายออนไลน์และ
ออฟไลน ์

            

3. จัดจำหน่าย             

4. ประเมินผลและจัดทำเล่ม
รายงาน 
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C-04 ผลการพัฒนาสินค้าและบริการ(ผลิตภัณฑ์ชิ้นที่ 2) 

ส่วนที่ 1  สินค้า / บริการ 

1.1 ช่ือสินค้า/บริการ : ผ้าถือไหม 

 

ส่วนที่ 2 ความก้าวหน้า 

2.1 การพัฒนาสินค้าและบริการของท่านมีความก้าวหน้ากี่เปอร์เซ็นต์  

 <50 % 

 50-70% 

 71-80% 

 81-90% 

 >90% 

 

2.2 ให้ท่านอธิบายรายละเอียดความก้าวหน้าของงานพอสังเขป (แนบรูปภาพผ่านไฟล์หรือภาพถ่ายประกอบ) 

ลำดับ   แผนการดำเนินงาน รายละเอียด รูปภาพประกอบ 
1. ออกแบบผลิตภัณฑ์  

 
 
 
ออกแบบผลิตภัณฑ์หลัก : เส้ือคลุมลายผ้าถือไหม 
 
 
 
 
ออกแบบผลิตภัณฑ์รอง : เนื่องจากจะต้องเกิด 
เศษผ้าท่ีเหลือจากการตัดเย็บผลิตภัณฑ์  
แบ่งเป็น 2 แบบ 
คือ กระเป๋าถุงผ้ารักโลก และกระเป๋าใส่โน๊ตบุ๊ค 
ท่ีตกแต่งด้วยผ้าถือไหม 
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2. ซื้อวัตถุดิบหลักจาก 
แหล่งจำหน่ายในชุมชน 

ผ้าถือไหม 
ผ้าไหม/ผ้าฝ้ายสีพื้น สีดำ สีกรม สีน้ำตาล 
ผ้าดิบ 

 

3. ตัดเย็บตามการออกแบบ กระจายงานตัดเย็บให้กับช่างในชุมชน  
ตามความถนัดตามผลิตภัณฑ์ท่ีออกแบบไว้ โดย
เริ่มต้นจาก ผลิตภัณฑ์คือ เส้ือคลุม  
จากนั้นนำเศษผ้าท่ีเหลือ ไปตัดเย็บแต่ง 
ผลิตภัณฑ์รองต่อไป 

 

4. เช็คความเรียบร้อยของ 
ผลิตภัณฑ์ 

รอยเย็บ เศษด้าย ความเรียบร้อยอื่นๆ   

5. พร้อมจำหน่าย ผลิตภัณฑ์เสร็จส้ินสมบูรณ์  
5.1 ออฟไลน ์ วางฝากขายท่ีโรงแรมสีมาธานี  

วางขายท่ีกลุ่มวิสาหกิจชุมชน  
 ออนไลน ์ เตรียมรายละเอียด ผลิตภัณฑ์ เรื่องราวส่ือ 

การขาย ต้ังแต่กระบวนการทอผ้าถือไหม  
สู่การแปรรูปตัดเย็บออกมาเป็นผลิตภัณฑ์ 
พร้อมขาย 

 

 

2.3 ได้รับการรับรองมาตรฐานสินค้าและบริการด้านใด 

เนื่องจากการขอใบรับรองมาตรฐานสินค้าและบริการใช้ระยะเวลาในการดำเนินการมากกว่า 3 เดือนด้วย

ระยะเวลาในการดำเนินงานโครงการทางกลุ่มได้วางแผนและเตรียมการท่ีจะนำผลิตภัณฑ์ของกลุ่มไปขอ

รับรองมาตรฐานผลิตภัณฑ์ชุมชน ประเภท เส้ือผ้าสำเร็จรูป และผลิตภัณฑ์จากเศษผ้า ในอนาคต เพื่อสร้าง

มาตรฐานให้กับผลิตภัณฑ์เพื่อท่ีจะส่งผลให้ผลิตภัณฑ์มียอดขายท่ีเพิ่มมากขึ้นและมีโอกาสในการจำหน่ายผ่าน 

shop ต่างๆท่ีต้องการมาตรฐานรับรอง 

 

ส่วนที่ 3 กิจกรรม 

3.1 กิจกรรมการพัฒนาสินค้า/บริการ 

การศึกษาดูงานนอกสถานท่ี 

 การรับการถ่ายทอดเทคโนโลยี  
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 การฝึกอบรม/สัมมนา /ประชุมร่วมกับหน่วยงานอืน่ 
 การสำรวจตลาด/คู่แข่ง 
 การวิเคราะห์/ประเมินคุณภาพสินค้า/บริการ 
 การสำรวจและเก็บข้อมูลลูกค้า 
 การสำรวจความพึงพอใจของลูกค้าต่อสินค้า/บริการ 
 การทดสอบสินค้า/บริการหลังการพัฒนากับลูกค้า 
 อื่น ๆ (โปรดระบุ)............................................................................. 

 

ส่วนท่ี 4 ส่ิงท่ีต้องดำเนินการต่อ 

4.1 ให้ท่านระบุส่ิงท่ีท่านต้องดำเนินการต่อเพื่อให้การพัฒนาสินค้า/บริการสำเร็จ (1-10 ข้อ) 

2. มีการประชุมวางแผนเพื่อศึกษาการพัฒนาผลิตภัณฑ์ใหไ้ด้รับมาตรฐานตลอดจนขั้นตอนการขอ
มาตรฐานผลิตภัณฑ์ชุมชน 

3. วางแผนและศึกษาช่องทางการตลาดเพื่อหาข้อมูลเพื่อยอดจำหน่ายออนไลน์และออฟไลน์  
4. วางแผนการสร้างช่องทางการติดต่อและแนะนำลูกค้าเพื่อบริการหลังการขาย 
5. พัฒนาตนเองด้วยการศึกษาในเรื่องท่ีเกี่ยวข้อง เช่น การออกแบบ การตัดเย็บ 
6. เพิ่มความสามารถในการตัดเย็บและการออกแบบแก่ช่างผู้ตัดเย็บ สมาชิก หรือคนในชุมชนท่ีสนใจ ด้วย

การจัดให้มีการอบรมเทคนิคต่างๆจากหน่วยงานท่ีเกี่ยวข้องและต้องการสนับสนุนชุมชน 
  6. ศึกษาดูงานเพื่อปรับปรุงเทคนิคการผลิต 

  

ส่วนที่ 5 ปัญหา/อุปสรรค 

4.2 ปัจจัยท่ีส่งผลกระทบต่อความสำเร็จของท่านคือข้อใด 

 ปัจจัยด้านบุคคลกร (เช่น ไม่เพียงพอ หรือไม่เหมาะสมกับงาน) 
 ปัจจัยด้านเทคโนโลยี/นวัตกรรม  
 ปัจจัยด้านสถานท่ีการผลิต 
 ปัจจัยด้านงบประมาณ 
 ปัจจัยด้านข้อมูล 
 อื่น ๆ (โปรดระบุ) ............................. 

5.2 ให้ท่านอธิบายรายละเอียดของผลกระทบท่ีท่านเลือกพอสังเขป 

สมาชิกส่วนใหญ่ของกลุ่มผู้ผลิตผลิตภัณฑ์ขาดทักษะในการใช้เทคโนโลยีเพื่อการจำหน่ายและยังขาดความรู้

ในการส่งเสริมการตลาดออนไลน์ดังนั้นการ อบรมให้ความรู้แก่สมาชิกด้านเทคโนโลยีจึงมีความสำคัญต่อการ

พัฒนาช่องทางการตลาดออนไลน์เพื่อนำไปสู่ยอดจำหน่ายท่ีเพิ่มขึ้น และการออกแบบผลิตภัณฑ์ในรูปแบบ
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ใหม่ๆท่ีสามารถศึกษาได้ด้วยตัวเองผ่านช่องทางออนไลน์ 

 

5.3 ท่านต้องการการสนับสนุนด้านใดเพิ่มเติม 

 บุคลากร (โปรดระบุจำนวน) 
    ต้องการการสนับสนุนด้านบุคลากรท่ีมีความรู้ความสามารถเป็นวิทยากรอบรมการออกแบบหรือตัดเย็บ

ในรูปแบบท่ีทันสมัยและหลากหลายเพื่อให้สมาชิกนำความรู้ท่ีได้ไปพัฒนาต่อยอดเพื่อเป็นการพัฒนา

ศักยภาพ ส่งผลต่อการสร้างอาชีพ และนำมาซึ่งช่องทางเพิ่มรายได้ให้แก่ชุมชน 

 
 เทคโนโลยี (โปรดระบุเทคโนโลยี) 

- 
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C-05 แผนนำสินค้าออกสู่ตลาด(ผลิตภัณฑ์ชิ้นที่ 2) 

ส่วนที1่  รายละเอียดสินค้า / บริการ  

1.1 ช่ือยี่ห้อ (Brand) ผ้าถือไหม 

1.2 ประเภทธุรกิจท่านตรงกับข้อใดมากท่ีสุด  

(เลือกได้ 3 ข้อ) 
✓กระเป๋า 
o กล้องและโดรน 
o การท่องเท่ียวและกิจกรรม 
o เกมและอุปกรณ์เสริม 
o คอมพิวเตอร์ 
o เครื่องเขียน 
o เครื่องใช้ และอุปกรณ์ตกแต่งบ้าน 
o เครื่องใช้ไฟฟ้าในบ้าน 
✓เครื่องประดับ 
o เครื่องเสียง 
o ดนตรี งานอดิเรกและของสะสม 
o ดีลใกล้ตัว 
o ต๋ัวและบัตรกำนัล 
o นาฬิกา 
o ผลิตภัณฑ์บำรุงและเสริมความงาม 
o ผลิตภัณฑ์สัตว์เล้ียง 
o มือถือและอุปกรณ์เสริม 
o แม่และเด็ก 
o รถมอเตอร์ไซต์ 
o รถยนต์ 
o รองเท้า 
o สัตว์เล้ียง 
o สุขภาพ 
✓เส้ือผ้า 
o หนังสือและนิตยสาร 
o อาหารและเครื่องด่ืม 
o อื่นๆ โปรดระบุ…...... 
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ส่วนที่ 2 สินค้าและราคา 

2.1 ช่ือผลิตภัณฑ์ ผ้าถือไหม 

2.2 รายละเอียดสินค้า กระเป๋าผ้าต้นหว้าผ้าถือไหม กระเป๋าผ้ารักษ์โลก ผลิตจากผ้า

แคนวาสเนื้อหนา D.I.Y.เข้ากับผ้าถือไหม สีสันสดใส อัตลักษณ์

ของชุมชน ทรงสี่เหลี่ยมผืนผ้าใบใหญ่ใส่ของได้อย่างจุใจ  ที ่

สำคัญสามารถพับเก็บได้อย่างกะทัดรัด เหมาะแก่การพกพา ใส่

ของอเนกประสงค์ ใช้ได้กับทุกเพศทุกวัย 

2.3 รูปถ่าย 

 
2.4 สถานะผลิตภัณฑ์ ✓พร้อมจำหน่ายทันที 

o พร้อมจำหน่ายภายใน 1 เดือน 
o ยังพัฒนาต้นแบบอยู่ใช้เวลาเกิน 1 เดือน 

2.5 ราคาขาย(ต่อช้ิน) 259บาท 

2.6 ยอดขายข้ันต่ำต่อเดือนท่ีเคยขายได้กี่ช้ิน - 
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ส่วนที่ 3 ช่องทางการขาย 

3.1 โปรดเลือกช่องทางการขายของท่าน  

o https://www.u2t.ac.th  
✓FACEBOOK  

ช่ือเพจ U2T ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา 

จำนวนผู้ติดตาม 12 

 
✓Instagram 

ช่ือเพจ U2tnongwa 

จำนวนผู้ติดตาม 10 

 

o Tiktok 
ช่ือเพจ  

จำนวนผู้ติดตาม  

 
o อื่นๆ โปรดระบุ 

ช่ือเพจ  

จำนวนผู้ติดตาม  
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ส่วนที่ 4 รายละเอียดความพร้อมของข้อมูลสินค้า 

ให้ท่านกรอกข้อมูลรายละเอียดของสินค้าของท่านเพิ่มเติมจากด้านบน 

4.1 Product no. 

- 

4.2 Product name (ช่ือสินค้า) 

กระเป๋าผ้าต้นหว้าผ้าถือไหม 

4.3 รายละเอียด สี / ขนาด 

สีสินค้า: ขาว แดง เหลือง ดำ เขียว 

ขนาดสินค้า (กว้าง x ยาว x สูง) : 14x16x3 นิ้ว (กว้างxยาวxขยายก้น) 

4.4 รหัสสินค้า (KU_code) 

U2T30300401 

4.5 รหัสสินค้า (CF_code) 

- 

4.6 ราคา (price) 

259บาท 

4.7 ราคาโปรโมช่ัน (promotion price) 

ราคาโปรโมช่ันต่อช้ิน รวมค่าจัดส่ง 289 บาท (ราคาปกติรวมค่าจัดส่ง 309บาท) 

4.8 จำนวนสต็อกสินค้า (stock) 

100ช้ิน 
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C-06 รายงานฉบับสมบูรณ์(ผลิตภัณฑ์ชิ้นที่ 2) 

ส่วนที่ 2 รายละเอียดสินค้าและบริการ 

2.1 รายละเอียดสินค้า/บริการ 

ช่ือยี่ห้อ (Brand) ผ้าถือไหม 

ประเภทธุรกิจท่านตรงกับข้อใดมากท่ีสุด  

(เลือกได้ 3 ข้อ) 
✓กระเป๋า 
o กล้องและโดรน 
o การท่องเท่ียวและกิจกรรม 
o เกมและอุปกรณ์เสริม 
o คอมพิวเตอร์ 
o เครื่องเขียน 
o เครื่องใช้ และอุปกรณ์ตกแต่งบ้าน 
o เครื่องใช้ไฟฟ้าในบ้าน 
✓เครื่องประดับ 
o เครื่องเสียง 
o ดนตรี งานอดิเรกและของสะสม 
o ดีลใกล้ตัว 
o ต๋ัวและบัตรกำนัล 
o นาฬิกา 
o ผลิตภัณฑ์บำรุงและเสริมความงาม 
o ผลิตภัณฑ์สัตว์เล้ียง 
o มือถือและอุปกรณ์เสริม 
o แม่และเด็ก 
o รถมอเตอร์ไซต์ 
o รถยนต์ 
o รองเท้า 
o สัตว์เล้ียง 
o สุขภาพ 
✓เส้ือผ้า 
o หนังสือและนิตยสาร 
o อาหารและเครื่องด่ืม 
o อื่นๆ โปรดระบุ......... 
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2.2การสร้างคุณค่าให้กับชุมชน 

2.2.1 ให้ท่านระบุว่าผลิตภัณฑ์/บริการของท่านสร้างคุณค่าให้กับชุมชนได้อย่างไร (เลือกได้หลายข้อ) 

o คิดค้นกระบวนการทำงานท่ีง่ายข้ึน 
o ใช้ผลผลิตทางการเกษตรให้เกิดประโยชน์สูงสุด 
o นำเทคโนโลยีมาปรับใช้ให้เกิดประโยชน์ 
✓เพิ่มมูลค่าผลผลิต/ผลิตภัณฑ์/บริการ 
o มีสุขภาพดีขึ้น ลดโอกาสเกิดการเจ็บป่วย 
o ลดขยะ/การนำวัตถุดิบกลับมาใช้ใหม่ [Reduce/Reuse/Recycle] 
o ลดเวลาในการสร้างผลผลิตเพื่อจัดจำหน่ายสินค้า/บริการ 
✓ส่งเสริมและสนับสนุนการท่องเท่ียวชุมชน 
o สร้างความรู้ให้ชุมชน 
✓สร้างงานสร้างอาชีพ 
o สร้างนวัตกรรมใหม่ให้กับผลผลิต/ผลิตภัณฑ์/บริการ 
✓สร้างรายได้ให้ชุมชน 
o อนุรักษ์และต่อยอดภูมิปัญญาท้องถิ่น 
o อนุรักษ์ส่ิงแวดล้อม และมีการพัฒนาอย่างยั่งยนื 
o อื่นๆ โปรดระบุ............................................................................................... 

 
2.3 การขายและรายได้ 

5.1.1 ผลิตภัณฑ์/บริการของท่านเคยสร้างรายได้จากการจำหน่ายได้แล้วหรือไม่?  
✓สร้าง 

o ไม่สร้าง 
2.3.2 ท่านคาดหวังรายได้ต่อเดือน เดือนละกี่บาท?  

✓0-50,000 บาท 
o 50,001-100,000 บาท 
o 100,001-500,000 บาท 
o 500,001-1,000,000 บาท 
o >1,000,000 บาท 
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ส่วนที่ 3 แผนธุรกิจ 

3.1 ให้ท่านอธิบายแผนธุรกิจของทีมท่านพอสังเขปพร้อมแนบLink 

 
https://drive.google.com/file/d/1oNV3sxkQreq5zgNPhmI56TyNi8_THx9v/view 
 
3.2 การสร้างรายได้ของธุรกิจของท่าน 

3.2.1  วิธีการสร้างรายได้จากสินค้า/บริการของท่าน (เลือกได้มากกว่า 1 ข้อ) 
o เก็บค่าบริการ/สินค้าท่ีให้ลูกค้าใช้อย่างต่อเนื่อง (Subscription Model) 
o ขายแพคเกจบริการ 
o จำหน่ายวัตถุดิบ 
o ซื้อมาขายไป 
✓ ผลิตสินค้า และจัดจำหน่าย 

3.3 ธุรกิจของท่านมีช่องทางการจัดจำหน่ายและบริการของท่าน  
3.3.1 ช่องทางการจัดจำหน่าย  

✓ ออนไลน ์
✓ ออฟไลน ์
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ส่วนที่ 4 การพัฒนาสินค้าและบริการ 
4.1 โปรดระบุวัตถุประสงค์การพัฒนาสินค้า และบริการของท่าน  

o ออกแบบสินค้า/บริการใหม่  
o ออกแบบและพัฒนาบรรจุภัณฑ์ใหม่ 
✓ พัฒนาสินค้า/บริการให้มีมูลค่าสูง  

4.2 เป้าหมายการพัฒนาสินค้า และบริการของท่านคืออะไร 
o ได้สินค้า/บริการใหม่  
o ได้สินค้า/บริการท่ีมีบรรจุภัณฑ์ใหม่ 
✓ ได้นำสินค้า/บริการท่ีจำหน่ายออนไลน์ได้ 
o ได้สินค้า/บริการท่ีได้รับการรับรองมาตรฐาน 
o อื่นๆ (โปรดระบุ) ……………………………………………………………….. 

4.3  โปรดระบุเทคโนโลยี หรือนวัตกรรมท่ีท่านใช้มา 3 ข้อ 

1.ใช้โปรแกรมออกแบบโลโก้ 

2.ใช้ส่ือประชาสัมพันธ์ 

3.ใช้ช่องทางออนไลน์ในการจำหน่ายสินค้า 

4.ใช้นวัตกรรมผ้าสะท้อนน้ำ เพื่อการใช้งานในทุกสถานการณ์ 
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4.4  โปรดอธิบายหลักการและขั้นตอนการพัฒนาของสินค้าและบริการของท่านพอสังเขป 

 

หลักการ : พัฒนาเพื่อเพิ่มมูลค่า ไม่ให้เหลือเศษผ้าเพื่อเพิ่มรายได้ 

5. ออกแบบผลิตภัณฑ์ 

 

 

 

 

 

 

 

6. ซื้อวัตถุดิบหลักจากแหล่งจำหน่ายในชุมชน 

 

 

 

7. แปรรูปผลิตภัณฑ์ ตัดเย็บตามการออกแบบตรวจสอบและเช็คความเรียบร้อยก่อนนำจำหน่าย 

 

 

 

8. นำสินค้าจัดจำหน่ายตามช่องทางต่าง ๆ ออฟไลน์ และออนไลน ์

- Facebook   : U2T ตำบลหนองหว้า อำเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา 

- Instagram   : U2Tnongwa 

 

 

 

 

ผลิตภณัฑ์รอง จากเศษผา้

ที่เหลือจากการแปรรูป

ผลิตภณัฑ์หลกั 

ผลิตภณัฑ์หลกัจากการแปรรูปผา้ถือไหม 
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4.5 ท่านใช้งบประมาณในการดำเนินการพัฒนาสินค้าและบริการกี่บาท 

✓ น้อยกว่า 50,000  

o 50,000-100,000 

o 100,000-150,000 

o มากกว่า 150,000 

 

ส่วนที่ 5 ผลสำเร็จของการพัฒนาสินค้าและบริการ 

5.1 การพัฒนาสินค้าและบริการของท่านมีความก้าวหน้ากี่เปอร์เซ็นต์ 

o <50%  

o 50-70% 

o 71-80% 

✓ 81-90% 

o 90% 

 

5.2 ให้ท่านอธิบายรายละเอียดความก้าวหน้าของงานพอสังเขป (แนบรูปภาพผ่านไฟล์หรือภาพถ่ายประกอบ) 
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5.3 ได้รับการรับรองมาตรฐานสินค้าและบริการด้านใด 

ผ้าถือไหมเป็นผ้าไหมลายผ้าขาวม้าท่ีเป็นเอกลักษณ์ของชุมชนอำเภอบัวลาย และเป็นผลิตภัณฑ์ท่ีผ่านการ
พิจารณามาตรฐาน  GI  (Geographical indication )  

 

ส่วนที่ 6 ผลกระทบทางเศรษฐกิจ 

6.1 ยอดขายต่อเดือน (บาท) 20000 

6.2 ต้นทุนการผลิตสินค้า/บริการ (บาท) 12000 

6.3 กำไรสุทธิ (บาท) 8000 

6.4 ROI (%) 16 

 

ส่วนที่ 7 ผลกระทบทางสังคม 

ธุรกิจของท่านสร้างผลกระทบทางสังคมอะไรบ้าง 

7.1 จำนวนคนท่ีถูกจ้างงานก่อนทำโครงการ (คน) 10 

7.2 จำนวนคนท่ีถูกจ้างงานหลังทำโครงการ (คน) 10 

7.3 รายได้เดือนของทุกคนรวมกันก่อนทำโครงการ (บาท)  2000 

7.4 รายได้ต่อเดือนของทุกคนรวมกันหลังทำโครงการ (บาท)  6800 

7.5 ลดค่าใช้ด้านการจัดการส่ิงแวดล้อมต่อเดือน (บาท) 000 

7.6 SROI (%) 9.60 
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5.Success Case (ช่ือ/รูปภาพผลิตภัณฑ์ที่ Success)  
5.1 กระเป๋าผ้าถือไหม 
 

 
 

5.2 พรมเช็ดเท้าห่วงถุงเท้า 
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6. ปัญหาอุปสรรค/แนวทางแก้ไข 
 6.1 ปัญหาอุปสรรค 
 - การทำกิจกรรมในช่วงหน้าฝน การร่วมกิจกรรมของประชาชนจะยากลำบากในเรื่องของการเดินทาง 
 - ผู้จัดกิจกรรมและผู้เข้าร่วมกิจกรรมมีเวลาท่ีสะดวกในการเข้าร่วมไม่ตรงกนั 
 - เวลาในการทำกิจกรรมต่างๆส้ันเกินไป 
 6.2 แนวทางแก้ไข 
 - ทำกิจกรรมในช่วงฤดูอื่นเพื่อหลีกเล่ียงปัญหาในการเดินทาง 
 - ทำกิจกรรมในช่วงวันหยุด เพื่อให้ผู้เข้าร่วมกิจกรรมสะดวกในการเข้าร่วม 
 - ควรมีเวลาในการจัดกิจกรรมมากขึ้น เพื่อดูแลต่อยอด และประเมินผลของโครงการในระยะยาว 
 
7. ข้อเสนอแนะ 

- ดำเนินการจัดต้ังเป็นสมาชิกกลุ่ม เพื่อจัดต้ังเป็นวิสาหกิจชุมชน 

- ดำเนินการปรึกษาหารือผู้บริหารตำบล เพื่อนำเข้ากิจกรรมและโครงการให้อยู่ในแผนพัฒนาตำบล หรือมี

งบประมาณสนับสนุนจากท้องถิ่น  



82 
 

 
 

ภาคผนวก 
 

ภาคผนวก ก ภาพกิจกรรมลงพื้นที่ชุมชน 

กิจกรรมพัฒนาผลิตภัณฑ์พรมเช็ดเท้าห่วงถุงเท้าและการตลาดออนไลน ์
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กิจกรรมการออกแบบผลิตภัณฑ์พัฒนาผลิตภัณฑ์จากผ้าถือไหม 



85 
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กิจกรรมการสรุปโครงการถอดบทเรียนและคืนข้อมูลสู่ชุมชน 
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กิจกรรมแสดงผลงานการพัฒนาผลิตภัณฑ์ชุมชน 
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ภาคผนวก ข ช่องทางการติดต่อส่ือสารของตำบลเช่น Facebook , Instagram 
https://www.facebook.com/nongwa.nakhonratchasima 

 
 
https://www.instagram.com/u2tnongwa/ 

 
 
 
 
 
 
 
 

https://www.facebook.com/nongwa.nakhonratchasima
https://www.instagram.com/u2tnongwa/
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ภาคผนวก ค รายช่ือสมาชิกในทีมตำบลบัณฑิตจบใหม่/ประชาชน 
 

นางสาวปวีณนุช ภายไธสง บัณฑิตจบใหม่ 

นางสาวสดใส  บุญค่ำ บัณฑิตจบใหม่ 

นางสาวอารยา  ปุราทะกา บัณฑิตจบใหม่ 

นางสาววนิดาวรรณ  อุปฮาด บัณฑิตจบใหม่ 

นายศักดา  แสงกันหา บัณฑิตจบใหม่ 

นางสาวศิริวรรณ  อัปมะเย ประชาชน 

นายสวัสด์ิ  แสงฮาด ประชาชน 

นายเวโรจน์  โชติศิวะพลบุญชู ประชาชน 

นายนัฐวุฒิ  บัวจูม ประชาชน 

นางสาวนุชนารถ  พรหมชัยนันท์ ประชาชน 

 
 

 

 



หนองหว้า
ตําบล

 อําเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา 

ผลกระทบทางสังคม
2. สงเสริมการขายและทําการตลาดออนไลน

รายรับ
 - ชุมชน
 - กรมหมอนไหม
 - กรมสงเสริมการเกษตร
 - อุตสาหกรรม
 - พัฒนาชุมชน

 

 

วัตถุประสงค
-    ยกระดับมาตรฐานสินคา/บริการ
-    พัฒนาสินคา/บริการใหมีมูลคาสูง

แผนธุรกิจ

 ผูรวมงานหลัก กิจกรรมหลักของเรา

กิจกรรมการพัฒนาผลิตภัณฑ 

ช่องทางการจัดจําหน่าย

- ตัดเย็บแปรรูป 
- ยกมาตรฐานผลิตภัณฑผลิต
  ภายใตมาตรฐาน 

คุณคาของสินคาและบริการ 
 - เป็นผลิตภัณฑแหงภูมิปัญญาท่ีสงมอบความ 
   สวยงามมีเอกลักษณะและสรางความภูมิใจให
   กับผูสวมใส
 - สรางรายไดใหกับชุมชนทุกกระบวนการผลิต
   ของผาถือไหมและการแปรรูป 

ชองทางเขาถึงลูกคา
 - Facebook  

- Instagram     
กลุมลูกคา

- หนวยงานราชการ
- ช-ญ อายุ 30-40 ปี

ทรัพยากรหลัก
- สมาชิกในชุมชน
- เสนไหม
- สียอมผา

 

ความสัมพันธกับลูกคา 
 - สงของตรงเวลา
 - ใหคําปรึกษาคําแนะนําเก่ียวกับผาไหม
   ไดทุกอยาง

 

- การจําหนายผาถือไหมและ
  ผลิตภัณฑแปรรูปผาถือไหม
- การจําหนายแบบปลีก

รายจาย
- คาใชจายในการซ้ือวัตถุดิบ
- คาใชจายในการแปรรูป
- คาวัสดุอุปกรณ 
- คาบริหารจัดการ      

ผาถือไหม

1.การพัฒนาและเพ่ิมมูลคาใหกับผลิตภัณฑผาถือไหม การแปรรูปผลิตภัณฑ
 

ผลิตภัณฑ/บริการสรางคุณคาให
กับชุมชนโดยทําใหชุมชนมีอาชีพเสริม
และเพ่ิมรายไดมีคุณภาพชีวิตดีข้ึนและ
ลดความเหล่ือมล้ําดานรายไดของคน
ในชุมชนสามารถพ่ึงพาตนเองได

ผลกระทบทางดานเศษรษฐกิจ
ยอดขาย                   2000 บาทตอเดือน
ตนทุนการผลิตสินคา    12000 บาท 
กําไลสุทธิ                  8000บาท
รอยละรายไดท่ีเพ่ิมข้ึน   16 % 

3. สรุปโครงการและติดตามผล

ขอเสนอแนะ
1. ระยะเวลาในการดําเนินโครการสัน้เกินไปควรมีระยะเวลาในการดําเนินการมากวาน้ี
2. งานและกิจกรรมมีคอน างมากและเรงดวนควรมีการกําหนดแผนงานในการทํางานใหชัดเจนมากข้ึน

ผูรับผิดชอบ

ดร.ชุติมา  เปล้ืองกลาง              ตําแหนง   ผูจัดการตําบล
นางสาวพิชญานิน  ปล้ืมสุด         ตําแหนง   เลขานุการตําบล

หนวยงาน ศูนยวิทยาศาสตร คณะวิทยาศาสตรและเทคโนโลยี
มหาวิทยาลัยราชภัฎนครราชสีมา

ผลสําเร็จทางดานการพัฒนาผลิตภัณฑ
พัฒนาสินคาหรือยกระดับสินคา โดยแปรรูปผลิตภัณฑใหมและ
เพ่ิมชองทางในการจําหนายสินคาเพ่ือใหมียอดขายท่ีเพ่ิมข้ึน

 
 ผลสําเร็จดานอ่ืนๆ
 

1.การจางงาน เกิดการจางงานคนในพ้ืนท่ี10คน
2. ภาคีเครือขาย/การมีสวนรวมจากหนวยงาน
    - องคการบริหารสวนตําบลหนองหวา
    - กศน.ตําบลหนองหวา

 



หนองหว้า
ตําบล

 อําเภอบัวลาย จังหวัดนครราชสีมา 

ผลกระทบทางสังคม

1. ระยะเวลาในการดําเนินโครการสัน้เกินไปควรมีระยะเวลาในการดําเนินการมากวาน้ี
2. งานและกิจกรรมมีคอน างมากและเรงดวนควรมีการกําหนดแผนงานในการทํางานใหชัดเจนมากข้ึน

 

ผลสําเร็จทางดานการพัฒนาผลิตภัณฑ

นางสาวพิชญานิน  ปล้ืมสุด       ตําแหนง    เลขานุการตําบล

2. สงเสริมการขายและทําการตลาดออนไลน

ขอเสนอแนะ

- กลุมแมบาน 
(สมาชิกกลุมอาชีพ)
- วิทยากรสอนทําผลิตภัณฑ
- บริษทัขนสง
- โรงงานผลิตถุงเทา

 

 

วัตถุประสงค
1.    ออกแบบสินคา/บริการใหม
2.    ออกแบบและพัฒนาบรรจุภัณฑใหม
3.    การพัฒนาบรรจุภัณฑ
4.    การพัฒนาสินคาและบริการใหมีมูลคาสูง

แผนธุรกิจ
 ผูรวมงานหลัก กิจกรรมหลัก

กิจกรรมการพัฒนาผลิตภัณฑ 

ชองทางการจัดจําหนาย

ผูรับผิดชอบ

ทําพรมเช็ดเทาจากหวงถุงเทา
ซ่ึงอาจะตอยอดไปเป็นผลิตอ่ืน ๆ
เชน แผนรองนัง่ หรือพัฒนาลาย 
 สี ขนาด ใหมีรูปแบบท่ีสามารถ
นําไปใชตกแตงบานไดดวย

คุณคาของสินคาและบริการ 
   - สินคามีความทนทานใชงานไดนาน 

    สามารถซักเคร่ืองได
  - ใชงานงายสามารถนําไปใชเป็นของ
    ตกแตงบานไดมีลวดลายใหเลือก

ชองทางเขาถึงลูกคา
 - Facebook

กลุมลูกคา
- แมบาน  
- กลุมลูกคาอายุ 30-45 ปี 

ทรัพยากรหลัก 
 - เงินลงทุน - แรงงาน - หวงถุงเทา

 

ความสัมพันธกับลูกคา 
  - สงของตรงเวลา
  - รับประกันคุณภาพสินคา
    โปรโมชัน่ซ้ือ 2 แถม 1

 

รายรับ
- รายไดจากการจําหนายพรมเช็ดเทา
- การขายสง
 - การปลีก

 
รายจาย

- คาบุคลากร  - คาวัสดุ  - คาบรรจุภัณฑ  
- คาขนสง - คาประชาสัมพันธ  - คาแรง     

พรมเช็ดเทา

1.การพัฒนาและเพ่ิมมูลคาใหกับผลิตภัณฑพรมเช็ดเทา
 

ผลิตภัณฑ/บริการสรางคุณคาให
กับชุมชนโดยทําใหชุมชนมีอาชีพเสริม
และเพ่ิมรายไดมีคุณภาพชีวิตดีข้ึนและ
ลดความเหล่ือมล้ําดานรายไดของคน
ในชุมชนสามารถพ่ึงพาตนเองได

ผลกระทบทางดานเศษรษฐกิจ

พัฒนาสินคาหรือยกระดับสินคา โดยแปรรูปผลิตภัณฑใหมและ
เพ่ิมชองทางในการจําหนายสินคาเพ่ือใหมียอดขายท่ีเพ่ิมข้ึน

 
 

 
1.การจางงาน เกิดการจางงานคนในพ้ืนท่ี10คน
2. ภาคีเครือขาย/การมีสวนรวมจากหนวยงาน
    - องคการบริหารสวนตําบลหนองหวา
    - กศน.ตําบลหนองหวา

 

ผลสําเร็จดานอ่ืนๆ

ยอดขาย                    2000 บาทตอเดือน
ตนทุนการผลิตสินคา      1000 บาท 
กําไลสุทธิ                   1000บาท
รอยละรายไดท่ีเพ่ิมข้ึน    10 % 

ดร.ชุติมา  เปล้ืองกลาง            ตําแหนง    ผูจัดการตําบล

หนวยงาน ศูนยวิทยาศาสตร คณะวิทยาศาสตรและเทคโนโลยี
มหาวิทยาลัยราชภัฎนครราชสีมา

3. สรุปโครงการและติดตามผล


