
 
 

แบบส ำรวจควำมต้องกำรเทคโนโลยีของชุมชน 
แผนงำนกำรส่งเสริมกำรน ำนวัตกรรมไปใช้ประโยชน์ในพื้นที่เพื่อพัฒนำสังคมและชุมชน 

Area- based Innovation for Community ประจ ำปีงบประมำณ 2567 

 

1. ข้อมูลทั่วไป 

1.1 ชื่อกลุ่มชุมชน: ………………………………………………………………………………………………………………… 

1.2 ชื่อหัวหน้ากลุ่ม/ประธานกลุ่ม: …………………………………………………………………………………………. 

1.3 จำนวนสมาชิกในกลุ่ม:………………....... คน 

1.4 อาชีพของสมาชิกในกลุ่ม: 

 อาชีพหลัก: ……………………………………………………………………………………………………………… 

 อาชีพรอง: ……………………………………………………………………………………………………………… 

 อาชีพเสริม: …………………………………………………………………………………………………………… 

1.5 รายได้เฉลี่ย/เดือน ต่อครัวเรือน 

  น้อยกว่า 5,000 บาท/เดือน 

  5,001 – 10,000 บาท/เดือน 

  10,001 – 20,000 บาท/เดือน 

  อ่ืน ๆ .................................... 

1.6 ที่ตั้งกลุ่ม/วิสาหกิจ 

………………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

2. โจทย์ควำมต้องกำร/ปัญหำ/อุปสรรค และกำรวิเครำะห์เทคโนโลยี 

2.1 โจทย์ความต้องการ/ปัญหา/อุปสรรค 

………………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 



 
 

2.2 การวิเคราะห์เทคโนโลยี 

หลักเกณฑ์ในกำรวิเครำะห์ เข้ำข่ำย ไม่เข้ำข่ำย ข้อเสนอแนะ 
1. ด้ำนศักยภำพชุมชน    

           1.1 โจทย์ปัญหามีความชัดเจน (อาจจะ
เคยมีการทดลองแก้ปัญหามาก่อนเบื ้องต้นโดย
ชุมชนเอง, เป็นความต้องการที่แท้จริงของชุมชนที่
ก่อให้เกิดการพัฒนาศักยภาพของชุมชน) 

   

           1.2 สมาชิกมีความรู้ ความสามารถในการ
ใช้เทคโนโลยี และมีความพร้อมในการรับการ
ถ ่ า ยทอด เทค โน โลย ี  ( สมาช ิ ก ในช ุ ม ชน ม ี
ประสบการณ์ในการใช้เทคโนโลยี หรือเคยผ่านการ
อบรม หรือสนับสนุนจากหน่วยงานอื่น เป็นต้น) 

   

2. ด้ำนเทคโนโลยี    
          2.1 ผู้เชี่ยวชาญมีความรู้ความสามรถ (มี
ประสบการณ์ในการถ่ายทอดเทคโนโลยี, เคย
ทดลองใช้เทคโนโลยีกับปัญหาจริงหรือเชิงธุรกิจมา
ก่อน เป็นต้น) 

   

 

3. ข้อเสนอแนะอ่ืน ๆ 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………………….. 


